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EDITORIALE

Uniti per stravincere. L’idea di realizzare la rivista Cines da parte
del Consorzio non era sbagliata tre anni fa. Ora però diventa
sempre più delicato per la nostra redazione mantenere una linea
editoriale forte, credibile e autorevole, rispetto alle accresciute
esigenze di visibilità.
Mettendo insieme ogni numero, e siamo a nove, non possiamo non
prendere atto di una naturale evoluzione della rivista che va
dall’Ente verso le aziende.Tutto ciò perché in realtà queste ultime
sono la forza del nord est e sono la dimostrazione che l’obiettivo
non era e non è quello autoreferenziale. Molti gli argomenti anche
in questo numero che si occupa delle attività principali del Cines,
come il recupero del biogas di discarica che da gennaio comince-
rà a ridurre il fabbisogno energetico dell’impianto di Spiritu Santu
con l’avvio del termovalorizzatore e l’impegno continuo sul fronte
del distretto della nautica, avviato dal consorzio e oggi conteso da
Comune e Provincia.
Altro tema scottante è il sistema turistico locale che dovrebbe
unire tutti per una coordinazione strategica nel progetto di pro-
mozione del territorio e che invece continua a dividere le ammini-
strazioni locali. Nella STL anche le associazioni di categoria vor-
rebbero dire la loro e, dalle ultime dichiarazioni della Ascom Gallura
si capisce che la battaglia va condotta unitariamente.
Il problema come dice il nuovo presidente della Confcommercio
è quello di riuscire a garantire alle aziende del nord est pari
opportunità che con la legittimazione della Provincia condurreb-
be ad un decentramento funzionale nel territorio di tutti gli uffi-
ci di utilità imprenditoriale.
E se l’80 per cento del commercio è donna, annunciamo che dal
prossimo numero ci occuperemo anche delle nuove imprenditrici
del genere femminile che rinnovano la classe dirigente.
Il rinnovamento e la riconversione del Cines è cominciato cinque anni
fa con l’ingresso di Francesco Sanciu alla guida del CPSIO, il consor-
zio per lo sviluppo industriale. Negli ultimi anni tante cose sono cam-
biate oltre alla denominazione: il rapporto con le aziende è miglio-
rato, l’immagine dell’Ente è stata rafforzata anche con il contributo
di manifestazioni e convegni che hanno fatto diventare il Cines un
centro di eccellenza, come ha dichiarato in questo numero il presi-
dente, nella sintesi del suo mandato di cinque anni di reggenza.
Nella stessa intervista il presidente non si nasconde confermando
ufficialmente di essere pronto a guidare l’Ente per un altro man-
dato e per questo merita un in bocca al lupo. Facciamo gli auguri
anche alle aziende che, nel 2006 qualora si presentasse il proble-
ma della soppressione, dovranno lottare unite per essere ancora
tutelate. E li facciamo anche alla rivista che, conquistandosi il suo
spazio, comincia “far gola” a molti. Dalla nostra redazione un augu-
rio a tutti i lettori di un buon 2006!
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C iascun italiano produce più di 1 chilogram-
mo di rifiuti al giorno, uno statunitense 4 e
un abitante dell’Africa meno di 1/2 kg. Un
torsolo di mela in mare si deteriora in un

paio di mesi, resiste fino a sei mesi invece se abban-
donato sulla terra, impiega invece uno o due secoli la
lattina di alluminio. Un anno in mare e due a terra una
sigaretta, niente rispetto alla bottiglia di plastica che
continua a durare mezzo millennio in mare e il dop-
pio a terra. Infinito invece il tempo di resistenza del
contenitore in vetro, che sia in terra che in mare non
fa differenza, non si deteriora mai. Una situazione che
ha creato l’uomo sul pianeta Terra e su cui l’uomo ha
il dovere di intervenire.
Quattro elementi per prevenire il futuro ambientale.
Terra,Aria,Acqua e Fuoco sono il filo con-
duttore del programma quadriennale sul
recupero e riciclo di materia, energia rin-
novabile e sostenibilità dello sviluppo pro-
mosso dall’associazione culturale Scripta
Manent. La nostra isola più delle altre
regioni d’Italia ha necessità di far fronte alla
continua emergenza dei rifiuti e scorie
nucleari che provengono da altre aree

geografiche non solo quella derivante dalla produzio-
ne locale sia industriale che civile. Tutto ciò investe
molti aspetti ambientali, scientifici, politici e culturali.
Per questo a Cagliari, si sono riuniti nel Palazzo dei
Congressi della Fiera lo scorso novembre, autorità
politiche e soggetti privati coinvolti nel processo di
individuazione delle strategie necessarie per raggiun-
gere l’obiettivo: l’isola ecologica. Un’isola ideale, dove
la produzione del rifiuto non può destare preoccupa-
zione se controllata e gestita razionalmente, senza
ingerenze politiche nazionali che considerano la
nostra terra una pattumiera per rifiuti tossici nascosti
in vagoni normali. La situazione seppur grave e intri-
cata da risolvere può e deve essere considerata subi-
to come priorità perché l’isola che c’è non diventi un

LL’’IISSOOLLAA
eeccoollooggiiccaa

CCHHEE CC’’ÈÈ
Avviato il ciclo quadriennale sul recupero della materia,
sull’energia rinnovabile e la sostenibilità dello sviluppo in Sardegna

Sei mesi perché un torsolo di mela 
si deteriori sulla Terra, 
due anni per la sigaretta, 
100 anni per una lattina di alluminio,
500 anni per una bottiglia di vetro
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punto nero da cancellare dalla carta geo-
grafica. Imprese private e pubbliche
hanno trovato modo di confrontarsi nei
due giorni del primo Salone del Riciclo
per valutare il difficile compito di un’edu-
cazione al vantaggio ambientale ed eco-
nomico che si prevede dalla nuova filoso-
fia ecologica. La crisi, come hanno sotto-
lineato l’assessore regionale all’Ambiente
Tonino Dessì e i tecnici sardi, che hanno
partecipato alle conferenze sul tema, va
affrontata con le norme e i sistemi già messi in atto
dalla Regione e dai Comuni. Ma è anche, e soprattut-
to, un fatto culturale prima ancora che politico. Bisogna
introdurre principi ecologici nella progettazione scola-
stica e architettonica. Le nuove generazioni possono
ancora insegnare uno stile di vita più sostenibile per la
terra e per l’uomo; la progettazione edilizia sarda deve
iniziare a mettere in scala un modello di abitazione
improntato al risparmio energetico e allo scarto orga-
nizzato del rifiuto. Le amministrazioni pubbliche
dovranno intervenire per sostenere il cambiamento in
un isola ecologica che c’è, ma deve esserci veramente.
Si sa che solo parte dei rifiuti può essere riciclata, l’al-
tra deve comunque essere trattata adeguatamente e
messa in discarica. Su questo argomento l’ingegner
Gabriele Filigheddu ha portato il contributo come
rappresentante del Consorzio Industriale del Nord
Est Sardegna, illustrando attraverso l’esperienza del
Cines come viene gestito un impianto di trattamento
dei rifiuti solidi urbani indifferenziati e della produzio-
ne del compost di qualità da riutilizzare come stratifi-
cazione e copertura di una discarica a norma. La capa-
cità di trattamento annuo dell’impianto del Cines è di
65-70.000 tonnellate e l’intero sistema di gestione
integrata fa fronte alle necessità di 18 comuni conferi-
tori del territorio gallurese.
Entro l’anno 2006 verrà affiancato al sistema di smal-

timento in discarica una piattaforma di
estrazione e termovalorizzazione del
biogas utile per la produzione di energia

da destinare alla rete del gestore nazionale.
Il riciclaggio è certamente una delle forme per
inquinare meno e non sprecare materie prime
ed energia. Se prendiamo in esame i dati rela-
tivi all’energia necessaria per produrre un
metallo emerge un dato difficilmente contesta-
bile quello del rapporto positivo sul raddoppio
della vita media di un prodotto che portano
automaticamente a un dimezzamento dei con-
sumi di energia, produzione di rifiuto, inquina-
mento ed esaurimento di materie prime.

Se andassimo a fare un’analisi del cassonetto della
spazzatura il problema delle risorse della Terra sareb-
be forse già in via di risoluzione: frazione umida, quel-
la ovviamente da cucina e quindi gli scarti di frutta e
verdura, avanzi di cibo e ossa, il 30%; al secondo posto
c’è la carta con un 28%, poi la plastica per il 16%;
seguono legno con un 4%, vetro 8% e metalli per un
4%. La separaione del materiale organico da trattare
con l’aggiunta di nuove componenti e da riutilizzare in
agricoltura è già un buon risultato rispetto alla produ-
zione di concimi prodotti per nutrire la stessa terra.

Molto apprezzata 
dai partecipanti 
al Salone del riciclo 
la relazione 
sull’impianto del Cines 
elaborata dall’ingegner 
Gabriele Filigheddu

In alto:
L’ingegner Gabriele Filigheddu durante la conferenza a Cagliari

In basso a fianco:
Lo stand del Cines al Salone del riciclo
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SSttll,, llaa ssiiggllaa
ddeellllaa ddiissccoorrddiiaa

S TL, l’acronimo della discordia. Non c’è pace in
Gallura per questa sigla che racchiude l’esi-
genza di rimettere un po’ d’ordine nel sistema
turistico della Sardegna, partendo dal basso,

dall’esaltazione delle specificità locali, in un settore nel
quale si è molto pasticciato. L’idea è semplice ma può
funzionare: unire i ventisei comuni della Gallura e farli
marciare d’amore e d’accordo insieme con chi opera
nel settore del turismo. La Regione ha cassato l’Esit, ha
decapitato gli Enti provinciali del Turismo e le Aziende
autonome, e, secondo gli indirizzi dell’assessore regio-
nale Luisanna Depau, ha intrapreso una nuova strada: i
Sitemi Turistici Locali, appunto, il cui compito è quello
di programmare interventi e omogeneizzare le scelte
con la collaborazione tra pubblico e privato.
Terra di litigi, la Gallura conferma la sua tradizione e si
mette in mostra per essere l’unica zona dell’isola nella

quale l’accordo su chi deve guidare gli Stl è di là da
venire. Da mesi si assiste a uno scontro di fuoco tra chi
sostiene il primato dell’amministrazione provinciale e
chi invece non accetta “ordini” dall’ente scaturito dalle
elezioni della scorsa primavera.
Eppure il buon senso dovrebbe consigliare il massimo
dell’unità per giungere alla formazione di un unico Stl.
Ne è convinto persino il consigliere regionale Fedele
Sanciu di Forza Italia, ma anche elemento di spicco di
Murales, che non esita - nel dire la sua - a polemizzare
anche con un esponente di peso del suo stesso parti-

TURISMO

La Provincia non accetta i diktat di Nizzi 
sulla guida del Sistema Turistico Locale 

che deve coordinare la strategia della Gallura

Pietrina Murrighile: 
“Il presidente potrebbe essere 
un soggetto di garanzia”
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to: il primo cittadino di Olbia Settimo Nizzi, sostenen-
do allo stesso tempo la posizione della neo provincia
di Olbia-Tempio guidata da Pietrina Murrighile.“Il con-
siglio provinciale ha firmato un documento di una
chiarezza estrema - fa notare -. Allo stesso tempo
noto che c’è chi si mette di traverso e cerca intese
con alcuni centri turistici esterni alla Gallura: Alghero
è un esempio”. Senza mai citarlo esplicitamente,
Sanciu stigmatizza il comportamento di un compagno
di partito: Settimo Nizzi, sindaco decisionista di Olbia
che non tollera assolutamente un’amministrazione, tra
l’altro di segno opposto alla sua, che cerca di limitare
qualcosa che il primo cittadino di Olbia considera
intoccabile: il “suo” Comune. Nizzi è il presidente della
Spa “Gallura-Costa Smeralda”, e il suo è il comune
capofila di un’organizzazione che ha sede ad
Arzachena (che ha versato 88 mila euro nel capitale
della società che ne prevede 426mila) e che conta sul-
l’appoggio di realtà turistiche imporanti come Santa
Teresa. È questo, secondo Nizzi, l’ente che deve gover-
nare la strategia turistica del territorio, dopo che
Olbia ha investito 200mila euro nella Spa. E, com’è
ovvio, la presidenza spetta a Settimo Nizzi. Il quale è
sostenuto dal presidente del consiglio comunale
Tonino Pizzadili. Sanciu non esita ad affermare che “la
sua posizione è del tutto personale, oppure è dovuta
a pressioni che non arrivano dal nostro partito.
Sostenere che Forza Italia ha un unico progetto per la
promozione e lo sviluppo del sistema turistico, non
corrisponde alla verità. Affermare che il partito ritiene
che la Provincia debba entrare nella Spa con una quota
minima di capitale, non è esatto. Nessuno degli espo-

nenti di Forza Italia ha
preso parte a incontri
di partito sull’argomen-
to: bene avrebbe fatto il
commissario a convo-
carli, prima di proclama-
re una “posizione uffi-
ciale”. La verità è scritta
nel documento appro-
vato all’unanimità dal
consiglio provinciale
gallurese: l’opposizione
di centrodestra ha asse-
gnato alla Provincia il
ruolo di coordinamen-

to, tenendo ben presente l’esistenza della
Spa nata due anni fa. Una scelta intelligente -
aggiunge il consigliere regionale forzista - che
nasce dal desiderio di unire il territorio. E
questo l’obiettivo dell’Stl: creare un prodotto
globale che accorpi tutti i Comuni, dando vita
a un circuito tra zone costiere e aree inter-
ne, vasi comunicanti che traggono benefici le
une dalle altre. Ecco perché restare fermi al
palo della presidenza è sbagliato: bisogna dia-

logare nel segno dell’unità. La legge d’altronde è cam-
biata. Nel quadro di un Stl che nasce con l’obiettivo
della promozione, è scontato che la Provincia debba
avere un ruolo di tutela e garanzia, come ente di area
vasta il cui ruolo va legittimato da tutti”.
La proposta del sindaco di Oschiri Antonio Perinu di
azzerare il capitale sociale della spa e redistribuirlo in
quote uguali tra i 29 soggetti dell’Stl (oltre ai 26
comuni della Provincia, ci sono le due Comunità
montante e la stessa amministrazione provinciale)
non è passata per l’opposizione di chi, come per
esempio il presidente del consiglio comunale di
Arzachena Mario Russu. “Arzachena - ha osservato -
non può contare come Bortigiadas e Luras: sul piano
turistico, ha un peso diverso”.
E se in Forza Italia c’è qualcuno che dissente da Russu
(Graziano Beccu: “Bisogna garantire la pari dignità”),
altri come il sindaco di Tempio Antonello Pintus e
quello di Santa Teresa Piero Bardanzellu dissentono
dalla proposta Perinu. Che, in ogni caso, sembra l’uni-
ca strada percorribile per evitare una lacerazione che
potrebbe avere conseguenze negative per tutti.
Pietrina Murrighile ha già fatto sapere come la pensa.
“C’è il principio della sussidiarietà, ma le quote
dovranno appartenere ai Comuni, ai quali spetterà il
compito di eleggere il presidente. Penso a un sogget-
to di garanzia, un riferimento diretto per la Provincia.
Ma non un assessore o un consigliere - ha aggiunto la
Murrighile - potrebbe essere un sindaco, oppure un
rappresentante delle associazioni di categoria. Di
certo è inaccettabile in questa fase l’imposizione del-
l’amministrazione comunale di Olbia”.

Fedele Sanciu: “Ha ragione 
la Provincia, Forza Italia 
non si è mai espressa ufficialmente
e chi sostiene Nizzi 
lo fa a titolo personale”
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L’ erba del vicino è sempre meno verde.
Genova anno 2005, aziende sarde pre-
senti al Salone: una decina. Imprese del
Nord Est: sei. Un primato confermato

quello delle società nautiche che si preparano all’e-
vento più importante nel campo della nautica euro-
pea, ma anche mondiale, targate OT (provincia
Gallura). Avrebbe fatto un certo effetto vedere un
marchio comune impresso sullo stand di ciascun
espositore gallurese, e non è detto che il prossimo
ottobre 2006 non accada. Anche il primo presiden-
te della nuova provincia Olbia-Tempio ha visitato, in
compagnia dell’Assessore alle attività produttive
Gianni Ricciu, il 54mo salone sorprendendo i titolari

I Presidenti della Provincia Gallura e del Cines
visitano assieme la kermesse di Genova

DUE POLTRONE
FANNO SALOTTO

SALONE NAUTICO 2005

Nella foto da sinistra:
Il Direttore generale del Cines Aldo Carta, la Presidente della Provincia Gallura Pietrina Murrighile,
il Presidente del Cines Francesco Sanciu, il consigliere del Cines Battista Nieddu e l’Assessore  alle
Attività Produttive della Provincia Olbia-Tempio Gianni Ricciu
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Vedere l’ultimo nato della Novamarine è un colpo al
cuore. Il suo fondatore Bepi Carlini, non ha potuto
presentare personalmente il suo gioiello, un tender

d’argento che assomiglia ad
un’astronave spaziale. “La
presenza al Salone è fonda-
mentale per noi, durante la
settimana di esposizione fac-
ciamo ordini importanti tutti
i giorni” – dichiara la signora
Carlini, che come ogni anno
accoglie nel suo ufficio com-
merciale gli agenti e i nuovi
clienti del suo marchio cono-
sciuto ormai in tutto il

mondo. Giacomo
Carlini invece è impe-
gnato a spiegare tutti i
particolari tecnici dei
prodotti Novamarine
“ed è un piacere
poter raccontare
quali sono le poten-

zialità dei nostri gommoni
che si differenziano dagli altri
per un sistema brevettato da
mio padre” – dice con una
malinconia dentro il figlio di
Bepi. Anche quest’anno lo
stand dell’azienda olbiese è
stata presa d’assalto dai visi-
tatori che venivano attirati
dal grande tender di 25 metri
verso il soffitto della fiera.

delle aziende del Cines che non si attendevano la
visita istituzionale.A fare da cicerone, o da skipper in
questo caso, il presidente del Cines Francesco
Sanciu, che non ha perso tempo e ha colto l’occa-
sione per far incontrare Pietrina Murrighile con il
numero uno della nautica in Italia, Paolo Vitelli.
Soddisfatto l’uno, per la prospettiva tecnica. Incuriosita
l’altra, per un mondo sconosciuto. Eppure in pochi
minuti è sembrato tutto facile. Un distretto, un pro-
getto, una firma, che ancora non è stata messa. Ma
non tarderà ad arrivare, quando il lungimirante
dell’Ucina proporrà all’ente un piano ben articolato
della filiera che farà rifiorire economicamente tutto il
settore del turismo nautico, del Nord est e del resto.

Un progetto al quale Francesco Sanciu ha lavorato
intensamente e sul quale il Cines ha puntato molto in
questi ultimi due anni. Quali siano in realtà le poten-
zialità del settore della cantieristica si possono stima-
re dai risultati dell’ultimo appuntamento con Genova,
dal quale non si torna mai indietro senza buone com-
missioni. A darci la dimensione della domanda di que-
sto mercato in meno di una settimana di evento sono
i titolari delle aziende che hanno partecipato al Salone
di quest’anno.

SALONE NAUTICO 2005

NOVAMARINE

wwwwww..nnoovvaammaarriinneeggrroouupp..ccoomm
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L’Italnautica si presenta ogni anno con una nuova chic-
ca per gli amanti del mare. Al Salone del 2005 hanno
portato la Bithia Fisherman, costruita interamente nel
cantiere di Olbia e dedicata a chi in mare ci va per

pescare comodo. La
seduta è posta sullo spec-
chio di poppa e a prua “ci
sono tutti gli accessori
per il resto delle attività in
barca, nessuno escluso”
dice Paolino Picinnu –
titolare del suo cantiere
insieme alla moglie
Patrizia Bigi. Insieme par-
tecipano alla fiera di
Genova e per loro il
Salone rappresenta l’ini-
zio dell’anno “dopo il
quale cominciamo a pro-
durre le imbarcazione
che mettiamo in vetrina
nello spazio che possia-
mo permetterci” – sotto-

linea Patrizia, per spiegare meglio la situazione a volte
difficile di riuscire ad essere presenti ad ogni costo
all’appuntamento più importante per la nautica.

“Sarebbe stato meraviglioso – continua Picinnu – se
quest’anno la provincia avesse presentato le aziende
del nord est in un unico spazio tutto gallurese, dato

che noi siamo più
presenti rispetto alle
altre sarde”. La presi-
dente, ascolta e
annuisce, quasi a
voler raccogliere il
suggerimento offer-
to, “vedremo per il
prossimo anno”
azzarda Pietrina
Murrighile, che dopo
la visita chiede subito
al presidente del
Cines il costo per
esporre in fiera.

ITALNAUTICA

Non ci sono dubbi, la loro
posizione è molto strategi-
ca. In fiera e nel nord est
sardo. La IBS rappresentata
da Gabriele Azzi, ha studia-
to bene la collocazione dei
sui punti vendita in
Sardegna e anche la parte-
cipazione al Salone.
“Lavoriamo tutto l’anno
senza problemi ma il
Salone è importante per
chiudere i conti e aprire
nuovi contatti” dice il pro-
prietario della Internation
Boat service. Il suo stand di
rappresentanza è sempre
molto intrigante: un banco
appena all’ingresso con

due ragazze perfette e dietro una sorta di loft a due
livelli, con le barche in primo piano più imponenti che
mai con la loro prua altissima quasi a investire il visita-
tore, che invece vorrebbe investire su di essa. I loro
marchi stampati sul fianco a rafforzare il segno di una
produzione degna di tutto rispetto.

IBS

wwwwww..iittaallnnaauuttiiccaa..ccoomm

wwwwww..iibbssggrroouupp..iitt
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Sulla banchina, vicinissi-
mi all’acqua e con
Hatteras e Azimut i
due cavalli di battaglia
in acqua. La SNO arri-
va al Salone di Genova
come ogni anno sfode-
rando i maxi yacths più
lussuosi che apparten-
gono alle industrie
nautiche più ricercate
in tutto il mondo dai
ricchi più ricchi. Loro, i
due fratelli inseparabili
Francesco e Andrea
Pirro, corrono prima su una poi sull’altra ad accompa-
gnare anche il più piccolo dei loro clienti. Non fanno
una piega, non storcono il naso perché anche loro
non provengono dal mondo opulento ma ci sanno
navigare bene.“Ogni anno per noi il Salone è una con-

ferma del buon
lavoro che faccia-
mo durante l’e-
state nei nostri
service e cantieri
di Olbia e Porto
Cervo” – commenta Andrea – “la nostra offerta è
completa, ci rivolgiamo a clienti molto esigenti e ci
piace accontentarli in tutte le loro richieste negli
acquisti e nel charteraggio” – aggiunge il fratello più
piccolo Francesco. Su una degli yacht extralusso anche
la presidente Pietrina Murrighile si è divertita a simu-
lare con il timone una navigazione immaginaria.

Il cantiere Navale Marino
appartiene a Giacomo e
signora che tutti gli anni
tornano nella loro terra
natìa per presentare le
loro produzioni in Fiera.
“Giorni di organizzazione
per imbarcare le nostre
barche e per essere pron-
ti all’avvenimento più

importante in Italia” – dice Giacomo Marino. Insieme
spiegano alla presidente della provincia Gallura perché
hanno scelto di trasferirsi a Olbia, pur avendo a dis-

posizione il loro cantiere in Liguria: “Vede Presidente,
avevamo già dei clienti in Sardegna e, poi le nostre
vacanze…abbiamo trasferito anche il cantiere perché
in Gallura ci siamo trovati molto bene” – determinati
e convincenti. Più sbalordita la Murrighile quando ha
preso atto del grande sacrificio che ciascuno degli
imprenditori compie per raggiungere con le barche su
gomma il Salone di Genova, a un porto da Olbia. “I
costi sono alti – rassicura la moglie di Giacomo sor-
presa della presenza istituzionale gallurese così parte-
cipata quest’anno – ma ne vale ogni anno la pena”.

MARINO

wwwwww..ssnnooggrroouupp..ccoomm

wwwwww..ccnnmmaarriinnoo..ccoomm
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S embra ieri. E invece sono trascorsi cinque
anni da quell’8 gennaio 2006, quando
Francesco Sanciu si è seduto sulla poltrona
più prestigiosa del Consorzio Industriale di

Olbia, il Cines insomma. Quel giovane imprenditore di
Buddusò, ma ormai olbiese a tutti gli effetti come tanti
altri suoi compaesani, si era già messo in mostra per
le sue qualità e il suo dinamismo all’interno dell’Api
sarda, associazione che aveva quasi “inventato” fino a
divenirne il presidente. Sanciu ha poi abbracciato la
strada – a volte impervia – della politica militante fino
a diventare consigliere comunale della sua città con
una messe di voti che dimostra uno strettissimo rap-
porto con un elettorato considerato “fedele”. Fedele
come il nome di battesimo di uno dei suoi fratelli che
dall’anno passato occupa uno scranno in consiglio
regionale, e che oggi non nasconde il suo dissenso da
alcune scelte o prese di posizione di alcuni elementi di
Forza Italia, il suo partito. Dal 2001 a oggi tanta acqua
è passata sotto i ponti e alcune alleanze, considerate
blindate o a prova di bomba, oggi non esistono più.
Francesco Sanciu, in quest’intervista di fine mandato,
non si sofferma sulla quantità e sul tono delle polemi-
che. Risponde alle domande con sincerità, va fiero di
quello che il Cines è diventato, ha le idee chiare su

quello che potrà ancora diventare. Sanciu
non polemizza neanche con la Regione
che vorrebbe cancellare l’ente di Cala
Saccaia: certo, lui non è d’accordo ma pre-
ferisce ragionare, mediare, trattare, convincere la con-
troparte che esistono possibilità alternative.
Quest’intervista traccia un percorso, che termina con
un’onesta ammissione, senza infingimenti, o giri di
parole: a Francesco Sanciu interesserebbe proseguire
la sua esperienza di presidente del Cines per altri cin-
que anni. E non per capriccio, ma per convinzione e
abbondanza di ragionamenti e motivazioni.
CCiinnqquuee aannnnii iinn sseellllaa.. CCoomm’’èè aannddaattaa,, pprreessiiddeennttee??
“Bene, direi molto bene. È un bilancio senz’altro posi-
tivo, il mio. Sono contento perché non era facile rag-
giungere i risultati che, oggi, sono sotto gli occhi di
tutti. Il Consorzio veniva da un’esperienza un po’ tra-
vagliata, con un risanamento ben impostato, solo da
perfezionare. Così l’ho trovato e oggi - posso dirlo
senza enfasi e senza neanche un pizzico di presunzio-
ne – è un centro di eccellenza in tutta la Sardegna”.
TTuuttttoo mmeerriittoo ssuuoo??
“No, assolutamente. Il salto di qualità, il Cines, l’ha
compiuto grazie ai colleghi del consiglio di ammini-
strazione, all’assemblea e a uno staff di prim’ordine. Il

presidente del collegio dei revisori, che è
un componente della giunta nazionale
dei consorzi industriali, ha più volte atte-
stato che il nostro ente è un ente model-
lo. Non è un caso, ad esempio, che il
Cines sia stato il primo consorzio in Italia
ad aver ricevuto la certificazione di quali-

Francesco Sanciu traccia un bilancio
della sua esperienza quinquiennale
alla guida del Consorzio del Nord Est 

““IILL CCIINNEESS 
ÈÈ DDIIVVEENNTTAATTOO 
UUNN EENNTTEE 
DDII EECCCCEELLLLEENNZZAA””

“Il nostro successo 
è dovuto all’opera del Cda, 
dell’assemblea e di uno staff tecnico
di prim’ordine”
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tà per i servizi erogati. È stata una grande soddisfa-
zione per tutti noi”.
IIll CCiinneess ssii èè aanncchhee aappeerrttoo aallll’’UUnniivveerrssiittàà..
“Verissimo, e la collaborazione è stata assai proficua.
Abbiamo lavorato assieme all’Università soprattutto
sul modello di gestione. Per migliorarlo e razionaliz-
zarlo, soprattutto”.
QQuuaall èè ssttaattaa ll’’iinnnnoovvaazziioonnee ppiiùù rriilleevvaannttee??
“I centri di costo. Li abbiamo istituiti e funzionano a
meraviglia”.
IInn cchhee ccoossaa ccoonnssiissttoonnoo??
“Semplice. Ci sono quattro settori portanti – la rac-
colta dei rifiuti solidi urbani, il servizio idrico, la ragio-
neria e l’ufficio tecnico – dotati di un budget, e altret-
tanti dirigenti che li guidano. Ecco, la chiave di volta è
stata proprio la motivazione dei dirigenti, ai quali viene
anche riconosciuta anche una certa autonomia, fermo
restando che poi il periodico controllo di gestione ci
consente di verificare se i programmi marciano come
si deve, e se essi sono in linea con le direttive genera-
li di chi governa il Cines”.
CCoommee hhaa ccaammbbiiaattoo ppeellllee iill CCiinneess,, iinn qquueessttii cciinnqquuee aannnnii??
“I risultati sono stati notevoli. Un dato per tutti: il fat-
turato dei servizi si attesta sui 26 milioni di euro. Il
Cines fa strade, realizza porti, costruisce opere che
non servono sono agli associati, ma all’intero territorio.
È un ente che lavora per una politica a favore delle
imprese e del territorio nel quale opera. Si pensi alla

sua collocazione, poi. Siamo sul mare. Governiamo 700
ettari di territorio che insistono sul golfo di Olbia”.
ÈÈ ccaammbbiiaattoo rraaddiiccaallmmeennttee aanncchhee ll’’aassppeettttoo ddeellll’’aagggglloommeerraattoo..
“Non c’è bisogno che lo sottolinei io: basta farsi un
giro per capire quanto è stata vasta ed efficace l’azio-
ne di riqualificazione dell’agglomerato industriale. Per
non parlare, poi, dell’aspetto legato ai terreni, alla loro
attribuzione.
NNoo,, nnee ppaarrllii ppuurree..
“Beh, anche questo è stato un processo difficile. I ter-
reni, intanto, li vendiamo noi e siamo arrivati a questa
decisione per stroncare qualsiasi forma di speculazio-
ne. Li abbiamo espropriati a chi non li utilizzava, siamo
andati incontro a qualche contestazione e a qualche
malumore, ma, alla fine, contano i risultati. Si pensi
che, allo stato attuale, cento nuove aziende hanno

“I Consorzi vanno riformati 
ma cancellare il nostro 
è una scelta sbagliata
L’atteggiamento della Regione 
mi sembra meno drastico 
rispetto al passato”  
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ottenuto il nulla osta per impiantare un’attività pro-
duttiva. Virtualmente, quelle cento aziende sono
impegnate a costruire altrettanti c capannoni. In ter-
mini d’occupazione, la potenzialità si attesta su alcune
migliaia di posti di lavoro”.
NNeellll’’uullttiimmaa ppaarrttee ddeell ssuuoo mmaannddaattoo,, llee ffrriizziioonnii ccoonn iill
CCoommuunnee ddii OOllbbiiaa ssoonnoo ssttaattee nnuummeerroossee ee ssiisstteemmaattiicchhee..
QQuuaannttoo hhaa nnuuoocciiuuttoo aall CCiinneess qquueessttoo rraappppoorrttoo ddiiffffiicciillee??
“Debbo subito precisare che il rapporto è stato diffi-
cile (sto usando un eufemismo) non tanto con il
Comune, quanto con chi lo guida, e cioè con il sinda-

co Settimo Nizzi. Do atto agli
amministratori del Cines nomi-
nati dall’amministrazione comu-
nale di Olbia di essersi sempre
comportati con estrema corret-
tezza e di avere sempre operato
per il bene del Cines e della sua
politica di sostegno a favore delle
imprese. Mai, da parte loro, c’è
stato ostruzionismo. Diverso il
rapporto con il sindaco, e in que-
sta sede sarebbe troppo lungo, e
forse anche inutile, enumerare gli
argomenti di scontro”.
IInn qquueessttoo mmaannddaattoo aavveettee bbaaddaattoo
aanncchhee aallll’’iimmmmaaggiinnee,, ee aavveettee ddaattoo
iimmppuullssoo aallllaa nnaauuttiiccaa,, uunn sseettttoorree
ttuuttttoo ddaa eesspplloorraarree ee ssvviilluuppppaarree..
“Sì, il Cines ha puntato sul marke-
ting, l’immagine e la nautica. Uno
dei nostri obiettivi, quando ci
siamo insediati, era quello di avvi-
cinare l’ente alle imprese. Oggi il
problema della riduzione di que-
sta distanza non è stato total-
mente superato, ma molti passi
avanti sono stati compiuti. C’è
stato, è vero, qualche contrasto
sui servizi, ma, rispetto al passato,
sono stati fatti molti passi avanti.
Credo che anche la nostra rivista
abbia contribuito non poco a
migliorare questi rapporti e l’idea
di dare spazio, in ogni numero del
trimestrale, alle nostre aziende ha
consentito alle stesse di sentirsi

parte integrante del Cines”.
LLaa nnaauuttiiccaa,, ppooii.. ÈÈ ssttaattoo uunn ssuuoo ccaavvaalllloo ddii
bbaattttaagglliiaa..
“Certo. Abbiamo dato impulso a un setto-
re in grande espansione, e con parecchie
potenzialità. Ospitiamo aziende di primo
piano, che operano molto bene. Il limite di
fronte al quale ci troviamo è rappresentato
dalla ristrettezza degli spazi: il compito dei
futuri amministratori del Cines sarà proprio

quello di ampliare questi spazi e giungere finalmente al
distretto della nautica che sia in grado di offrire un ser-
vizio globale, non solo all’agglomerato ma all’intero ter-
ritorio”.
UUnn pprrooggeettttoo aammbbiizziioossoo..
“Sì, lo è, però è fattibile. Penso a Bilbao, all’ingresso
nella città. Sono state realizzate opere che oggi equi-
valgono all’immagine stessa di Bilbao, una sorta di
biglietto da visita che resta indelebile nel tempo. Ecco,
Bilbao ha optato per un concorso internazionale di
idee, e noi possiamo procedere nello stesso modo.

“La soluzione migliore 
sarebbe quella di un ente 
per Provincia 
Noi realizzeremmo importanti 
sinergie con la Zir di Tempio 
e i poli di Sant’Antonio e Buddusò”

I ritratti di Francesco Sanciu
sono stati realizzati da Giuseppe Ortu
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L’ideale sarebbe appunto un bando internazionale: alla
fine, il progetto più bello e funzionale potrebbe esse-
re messo in pratica”.
CC’’èè pprreeooccccuuppaazziioonnee ppeerr iill ffuuttuurroo ddeell CCiinneess.. LLaa
RReeggiioonnee lloo vvoorrrreebbbbee ccaassssaarree.. LLeeii ccoossaa ppeennssaa??
“Una premessa, intanto: che occorra una riforma, è
giusto. Ma che si voglia cancellare un ente che marcia
con gambe proprie e che eroga servizi agli associati e
alla città, e che non ha ancora esaurito la sua funzio-
ne, mi sembra una scelta sbagliata. Prendo atto,
comunque, che l’approccio al problema ora sia meno
drastico di qualche tempo fa”.
QQuuaall èè llaa ssuuaa pprrooppoossttaa ddii mmeeddiiaazziioonnee??
“È opportuno promuovere incontri con la Regione e
i rappresentanti del territorio per sviscerare in modo
ancora più approfondito la materia. Per me, dovreb-
be esistere un unico ente territoriale. Uno per pro-
vincia, insomma”.
CCiiòò ssiiggnniiffiiccaa uunn’’uunniioonnee ccoonn llaa ZZiirr ddii TTeemmppiioo ee llee aallttrree
rreeaallttàà tteerrrriittoorriiaallii..
“Esattamente. Io immagino un’azione sinergica non
solo con la Zir di Tempio, ma anche con quelle realtà
che già operano a Buddusò e a Sant’Antonio di
Gallura. In questo contesto, l’ente di riferimento
sarebbe appunto la nuova amministrazione provincia-
le che già si è espressa ufficialmente in tal senso”.
CCoonn llaa RReeggiioonnee,, ee ccoonn ll’’aasssseessssoorree aallll’’IInndduussttrriiaa,, ccoommee vvaa??
“Bene. Il rapporto con Concetta Rau e la giunta regio-
nale è sempre stato corretto. Certo, dobbiamo discu-
tere ancora, e credo esistano dei margini”.
PPrreessiiddeennttee SSaanncciiuu,, llee ppiiaacceerreebbbbee llaasscciiaarree oo ccoonnttiinnuuaarree
aa gguuiiddaarree iill CCiinneess..
“Mi farebbe piacere continuare questa esperienza,
senza pensare ad accordi politici di una o dell’altra
parte. Mi piacerebbe rappresentare la sintesi di un
processo condiviso, frutto di una visione globale dei
temi cardine delle aziende, degli imprenditori e del
territorio tutto. Qui al Cines esiste un “humus” favo-
revole: il piglio manageriale che credo di aver matura-
to in tanti anni di imprenditore mi è servito, ma qui ho
dovuto applicare quei canoni che sono tipici di un
ente pubblico. Lo ripeto: esiste uno staff di primissimo
piano e anche la scelta di aver cooptato il nostro
direttore generale nell’organo di indirizzo e di gover-
no, al fianco della presidenza e dell’intero consiglio
d’amministrazione ha un significato molto preciso. In
questo spirito, mi piacerebbe molto allungare la mia
esperienza di presidente del Cines. Presidente, si badi
bene, non amministratore delegato”.
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“Dissensi con il comune di Olbia?
No, solo con chi lo guida: 

i nostri amministratori 
nominati da Olbia non hanno 

mai remato contro”
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CONFCOMMERCIO 

L’ obiettivo primario è stato stabili-
to: sganciarsi dalla sede sassare-
se. L’Ascom gallurese sta seguen-
do le orme della neonata pro-

vincia e sta lavorando assiduamente all’opera-
zione distacco. Una battaglia condotta prece-
dentemente anche da Giuseppe Soro, presiden-
te per 10 anni della Confcommercio territoriale
gallurese e deceduto ai primi di dicembre, al
quale va il merito di aver garantito tutela rispet-
to alla sede madre sassarese e buona rappre-
sentanza di tutta la categoria anche all’interno
del consiglio generale del Cines. All’insegna del
motto “Viva il decentramento”, tanto in voga
oggi, il nuovo presidente della Sezione Gallura
dell’Ascom Italo Fara, olbiese classe ’56 ed elet-
to nell’aprile 2005, auspica “Il raggiungimento
della piena autonomia da Sassari che dovrebbe
arrivare entro i prossimi due anni, salvo compli-
cazioni. Di fatto – sottolinea Fara - abbiamo
sempre avuto una notevole autonomia, ora si
tratta di ottenerla anche formalmente”. La filosofia adotta-
ta in casa Ascom è “DDiivviiddeerrssii ccoommee ffaattttoo nnaattuurraallee”, perchè
il commerciante gallurese che si reca nella sede di Olbia
per ottenere i servizi in offerta, ad oggi non trova il siste-
ma Confcommercio nella sua interezza. Mentre una volta
ottenuto il certificato di separazione da Sassari, anche la
sede gallurese potrà agire in tutta la propria integrità.“Così
noi e Sassari  - spiega il presidente - potremo collaborare
parallelamente ottimizzando il modo di lavorare”. Che,
nonostante la nomina recente, considera il suo mandato
una missione ad obiettivo non a termine, che la norma sta-
bilisce nel 2010. Se ci dovesse essere la sospirata scissione
da Sassari prima della scadenza quinquennale, si andrà
infatti a rielezioni per nominare il primo presidente
dell’Ascom Gallura. La cosa potrebbe rattristare il neoelet-
to Fara? “Assolutamente no – risponde – anzi, spero pro-
prio che la mia carica non arrivi a scadenza”. La sede che
verrà non sarà solo strutturalmente più grande, avrà un
numero di personale superiore a quello attuale e potrà
fungere da intermediario diretto di tutti quei servizi che
l’Ascom coadiuva in rete. Ma di cosa è composta effettiva-
mente in numeri l’Ascom Gallura, se una separazione
dovesse scindere le due realtà del nord, così come è avve-
nuto con le due Provincie di Sassari e Olbia e Tempio?
Le attività commerciali in Gallura sono 6380, escluse quel-
le presenti a San Teodoro e a Budoni, mentre gli associati

sono 2257, di cui 900 circa sono commercianti olbiesi. I
rimanenti 1300 esercizi sono sparsi nei vari paesi, con una
concentrazione di adesioni naturalmente sostanziale in
quei comuni dove esiste una sede: Santa Teresa Gallura,
Arzachena, Tempio Pausania e La Maddalena. A Santa
Teresa e a La Maddalena, in particolare, si ha una parteci-
pazione superiore al 50 per cento. Sono località dove, evi-
dentemente, la Confcommercio ha una voce in capitolo
rilevante anche in quelle decisioni amministrative prese dai
Comuni che coinvolgono la pluralità della cittadinanza, e
che tiene conto della funzione di portavoce della maggio-
ranza dei commercianti di ciascun paese.

PPAARROOLLAA DD’’OORRDDIINNEE::  
DDEECCEENNTTRRAAMMEENNTTOO
Tra due anni l’Ascom gallurese sarà autonoma

Il presidente della Sezione olbiese dell’Ascom Italo Fara

“Solo insieme potremo trovare
soluzioni vantaggiose 
per un coerente 
sviluppo economico 
del Nord Est sardo” 
dice il nuovo presidente 
Ascom Gallura, Italo Fara
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Ma quali sono i vantaggi per chi è associato all’Ascom? La
missione dell’organismo è quella di rappresentare e tutela-
re gli interessi morali, giuridici ed economici delle imprese,
di assisterle in tutte le loro esigenze istituzionali e organiz-
zative favorendone i legittimi interessi e lo sviluppo del
comparto e fornendo i più svariati servizi alle imprese. Da
quelli organizzativi (ad esempio è un tramite diretto con le
istituzioni e un punto di riferimento per i problemi territo-
riali) ai servizi informativi, trasmessi grazie alla publicazione
di una rivista mensile, a dei notiziari e ai comunicati stam-
pa. Dai servizi legali (consulenza generale, trattazione di
cause e altri atti giuridici tramite dei legali convenzionati) ai
nuovi supporti a favore dei datori di lavoro (particolar-
mente importante il rapporto stabilito con l’Inps e l’Inail) e
i servizi per la formazione professionale come l’abilitazione,
la riqualificazione e l’aggiornamento della figura lavorativa.
Infine, i vantaggi economici: da sfruttare le convenzioni
Ascom con le banche, con cui è possibile trovare condi-
zioni particolarmente favorevoli sui depositi in conto cor-
rente e ottenere tassi di interesse attivi più favorevoli e
avere una sensibile riduzione del tasso di interesse passivo.
Largo anche il ventaglio delle convenzioni bancarie, esisto-
no quelle con Alitalia, con Cartasì, con la Siae e con le com-
pagnie telefoniche (Wind,Vodafone,Tim). Come aggiunge
il vulcanico neopresidente, Italo Fara: “L’obiettivo dell’asso-
ciazione è quello di accompagnare l’impresa fin dalla nasci-
ta e seguirla passo per passo. Offriamo un servizio indi-
spensabile, data l’assenza di modelli strutturali di riferimen-
to. Dobbiamo crescere, e far crescere tutti. Così come la
Confcommercio di Olbia, anche la città stessa deve fare
passi avanti. La situazione economica dei piccoli commer-
cianti non è florida, anche a causa della presenza di due
grossi centri commerciali come l’Iperstanda e l’Auchan.
Anche se i negozi del centro sono tuttora, seppure in misu-
ra inferiore al passato, un richiamo per il cliente alla ricerca
di prodotti di qualità. Proprio questo tipo di specializzazio-
ne del settore ha permesso la sopravvivenza e lo sviluppo
dei negozi più centrali. Un modo per fare concorrenza alle
grandi catene commerciali”. È dura – aggiunge anche il pre-
sidente – il concentramento dell’offerta crea una sorta di
barriera tra il cliente e il piccolo commerciante. Il centro di
Olbia non offre i servizi che danno le mega strutture: non
c’è servizio di sorveglianza, né parcheggi (che siano liberi o
a pagamento) o anche la sufficiente illuminazione. Non è
praticabile fare una vera e propria concorrenza, si tratta
semmai di offrire un’alternativa dell’offerta: cioè, vendere
prodotti di alta qualità. Oltre alla convivenza con i super-
mercati, le imprese del centro devono far fronte anche ad
altri problemi, di risoluzione teoricamente più facile.

“L’isola pedonale- spiega -
presenta un curioso feno-
meno di erosione: più
passa il tempo più dimi-
nuisce lo spazio fisico del-
l’isola, che oltre tutto ha
una durata via via inferio-
re. Insomma, nonostante
la mancanza cronica di
una pianificazione, i com-

mercianti sono comunque riusciti ad adeguarsi alle diffi-
coltà e a crescere. Un discorso a parte va fatto per i bar
e i ristoranti, che prosperano ovunque senza difficoltà”. Se
in centro si tira avanti sempre e comunque, più incerta è
la situazione in periferia. I settori dell’abbigliamento e del-
l’alimentare hanno avuto problemi grossi negli ultimi anni,
ma esiste la possibilità di creare delle piccole isole com-
merciali decentrate dentro il reticolo cittadino: l’istituzione
(sorta spontaneamente) della passeggiata in Via Barcellona
ha fatto nascere alcune boutiques, non proprio tipiche di
una periferia. Un segnale incoraggiante direttamente lega-
to alla crescita demografica di Olbia che sta per toccare
quota 60 mila abitanti. Di conseguenza i residenti non si
aggregano solo in Corso Umberto, ma anche nelle zone
più dislocate lateralmente, contribuendo a formare tutta
una serie di ‘centri’ minori.
A Olbia, il settore in cui è più forte il binomio Impresa –
Ascom è quello del turismo. Un caso non solo esclusivo del
capoluogo, perchè è una caratteristica diffusa a livello pro-
vinciale. Errato è il facile accostamento che vede l’associa-
zione legata quasi esclusivamente ai commercianti artigia-
nali: l’istituzione dello Slot (Sistema locale di offerta turisti-
ca) Gallura ha dato la possibilità di creare un consorzio,
promosso dalla Confcommercio, che racchiude i vari con-
sorzi turistici galluresi. Da Budoni a Palau a Badesi, tutti
insieme per creare un sistema di accoglienza turistica spe-
cifica e distintiva che valorizza tutte le risorse e la cultura
di una località. Proprio nell’ottica di una continua coopera-
zione tra Ascom, società imprenditoriali, istituzioni e le
varie associazioni, il presidente Fara spiega in conclusione
che “dovrà nascere una solida e stabile sinergia in cui tutti
insieme potremo operare per favorire lo sviluppo e il con-
solidamento economico e sociale del territorio. Un pro-
getto a cui tengo molto e che ritengo di importanza fon-
damentale per migliorarsi.”
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sull’effetto serra in un orizzonte
temporale di 100 anni, all’emis-
sione 21 kg di anidride carbonica,
ovvero CO2).
Inoltre, il metano è altamente
esplosivo, e alle temperature
raggiunte dai rifiuti in decompo-
sizione, può dar luogo a detona-
zioni o incendi. Per questi motivi, sarebbe
auspicabile la sua estrazione e trattamento
anche solo per ragioni ecologiche e di sicurez-
za. Ma se oltre a questo, si può produrre ener-
gia, perché non farlo?
Se non bastasse si deve ricordare che il sotto-
prodotto ottenuto dopo l’estrazione e il trat-
tamento del biogas è un ottimo fertilizzante,
molto migliore di  quello che si otterrebbe in
condizioni normali.
Insomma, siamo di fronte a uno dei rarissimi
casi in cui i due grandi termini “inconciliabili”,
economia e ambiente, vanno di pari passo.
Tra il dire e il fare, però, ci sono di mezzo com-
plicazioni tecniche, calcoli sofisticati, competen-
ze speciali e investimenti sul lungo periodo.
Know-how e volontà politica che non mancano
al CINES, che ha iniziato da tempo le opera-
zioni per la realizzazione di questo innovativo
impianto e che ora, nel mese di gennaio 2006,
giungerà all’operatività, dopo la fase dei collau-
di. È prevista la realizzazione, in più fasi succes-
sive, di circa 60 pozzi di estrazione del biogas su
tutto il corpo della discarica; da gennaio entre-
ranno in azione quelli posti sul lato di nord-est.
I pozzi saranno collegati in parallelo a due sta-
zioni di regolazione poste sul perimetro della
discarica ed a loro volte collegate a una cen-
trale di estrazione e trattamento del biogas.
L’impianto sarà gestito da una società consorti-
le, che verrà costituita entro la fine del 2005. Si
stima che l’impianto di termovalorizzazione
(questo il nome tecnico dell’operazione che
consiste nella produzione di energia dai rifiuti)
possa produrre una quantità annua di energia
elettrica pari a circa 5.000.000 di Kwh
(Kilowattora), consentendo al CINES di essere
energeticamente autosufficiente per quasi

l’80% di tutti i suoi consumi (stimati annual-
mente in circa 6.000.000 di Kwh).
Poiché il metano (insieme con l’anidride carbo-
nica) è prodotto durante la decomposizione
delle sostanze organiche e delle proteine pre-
senti nei rifiuti, che nella fermentazione si tra-
sformano, alla fine di un complicato processo,
nei due gas, è chiaro al variare della tipologia di
rifiuti, varia la quantità di metano prodotta. La
miniera può essere dunque più o meno “ricca”.
Altri fattori che influiscono su questo aspetto
sono la conformazione e le modalità di gestio-
ne della discarica stessa, e la tipologia degli
impianti va commisurata a queste caratteristi-
che per ottenere la massima efficienza. Nel caso
della discarica consortile del CINES è stata con-
siderata una concetrazione di metano nel bio-
gas di circa il 50% e scelta l’installazione di un
generatore Jenbacher dalla potenza di 850kw.
Il livello di inquinamento permesso da questo
tipo di generatori è straordinario: l’anidride car-
bonica prodotta dalla combustione del metano
ricavato da biogas, infatti, permette quasi di
pareggiare il bilancio dell’anidride carbonica
emessa in atmosfera: la CO2 emessa dal biogas
è la stessa CO2 fissata dalle piante con la foto-
sintesi (o assunta dagli animali in maniera indi-
retta tramite le piante), diversamente da quan-
to avviene per la CO2, emessa ex-novo, deri-
vata dalla combustione dei carburanti fossili.
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SVILUPPO SOSTENIBILE

Il gas di discarica
è facile da estrarre, 
non inquina, 
risana l’ambiente 
e minimizza i rischi

Da sinistra:
La trivelsonda al lavoro 

e il pozzo di captazione del biogas
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U n’esplosione. Questo in una parola il
“modello di espansione” della holding
EuroSpin Italia nella nostra regione. Il con-
cetto di “spesa intelligente” che è la forza

del marchio, volto a superare la tradizionale categoria
di semplice “discount”, piace molto ai sardi, ma i giusti
meriti vanno riconosciuti al management locale che
ha saputo rispecchiare e anche potenziare la politica
commerciale aggressiva e attenta del gruppo.
Diciotto punti vendita operativi a tutto il 2005, ed una
forza propulsiva che non si è ancora arrestata, con

nuovi territori e fette di mercato da “conquistare”, ci
assicura l’area manager Giuseppe Falchi, vero uomo-
simbolo di questo trionfo.
Oggi, per sua personale volontà, intuizione, caparbietà
e richiesta, il cervello e il cuore della rete commercia-
le sarda si situa a Olbia, nella Zona Industriale, con una
struttura di 20.000 metri quadri comprendente il
Ce.Dis. (centro distribuzione) che rifornirà tutti i
negozi dell’Isola, il management regionale e un punto
vendita di media superficie, che funzionerà anche
come “nave scuola” per i dipendenti del gruppo, desti-

Ottimizzazione dei tempi, riduzione di costi
È la macchina a raggiungere l’uomo
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nati ad apprendere qui, sul campo, le tecniche di ven-
dita e di gestione.
Finalizzate all’attività didattica sono anche altre parti
del complesso, con apposite aule multimediali. Una
delle tesi di fondo della “filosofia” Eurospin è quella di
motivare il dipendente, considerato sempre come un
collaboratore, partendo dalla considerazione che la
fiducia nella propria attività nasce dalla trasparenza del-
l’azienda e dei suoi processi produttivi, e dalla cono-
scenza di questi da parte del collaboratore/dipenden-
te. Ciò è tanto più significativo per una realtà che
comprende sia punti vendita di proprietà (attualmen-
te tre in Sardegna: uno a Sassari, uno a Dorgali e uno
a Ozieri) ed altri gestiti con la formula del franchising.
L’uniformità dell’offerta e del livello di servizio viene
garantita non solo con la predisposizione del layout

da parte della casa madre, ma anche attraverso una
condivisione di valori e di metodi di lavoro (e tra
breve, appunto, anche attraverso la formazione “cen-
tralizzata” del personale).
Parlare del gruppo EuroSpin a livello locale porta a
dividere per forza il discorso in due tronconi, uno rela-
tivo all’aspetto nazionale ed ormai internazionale della
holding, ai suoi valori-base ed alle strategie sul lungo
periodo; l’altro compete alle forze in campo dislocate,
e all’autonomia del piano di inserimento e di sviluppo
implementato. Infatti il modello aziendale di EuroSpin
prevede una gestione sinergica di aspetti globali e
locali, lasciando autonomia ai manager (per snellire i
processi decisionali), ma attuando anche una costante
“concertazione”, sia per uniformare le strategie di
azione sia, cosa ancora più importante, per mettere le
competenze, le esperienze, e le professionalità di tutti
a disposizione di tutti.
A livello nazionale, EuroSpin Italia è una holding costi-
tuita nel 1993, alla guida del Gruppo omonimo che
comprende cinque società italiane (Spesa Intelligente
- con la quale è coperto anche il mercato sardo,
EuroSpin Tirrenica, EuroSpin Lazio, EuroSpin Puglia,
Eurospin Sicilia) cui si è recentemente aggiunta una
società slovena (EuroSpin Eko). Gli uomini di punta
della holding si chiamano Ivan Odorizi, presidente
nazionale, Romano Mion, presidente di Spesa

I muletti radiocomandati 
portano negli scaffali la merce
e il carico per la distribuzione
diventa rapido e razionale
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Intelligente, Roberto Barbon, presidente dei super-
mercati Vega di Treviso, Angelo Pozzi, dei supermer-
cati Dugan di Milano. I punti vendita in Italia sono
attualmente 550.
La filosofia del gruppo è quella di superare il concet-
to di discount tradizionale, afflitto da troppi compro-
messi sulla qualità e sui servizi al cliente. Piuttosto,
calza per EuroSpin una definizione inventata per le
compagnie aeree a basso costo: no frills, cioè senza
fronzoli. Dal punto di vista commerciale la politica sce-
glie di essere molto aggressiva, una vera e propria
“invasione in armi” del mercato. Scelta quasi obbligata,
dato il numero dei competitori. Un altro importante
aspetto è quello legato all’italianità del marchio, che si
esplicita nella scelta di moltissimi produttori italiani per
la costruzione dell’assortimento (che con oltre 1.200
referenze è del 30 per cento più completo rispetto a
quello dei competitori). Altri aspetti distintivi rispetto
ai discount tradizionali sono la rivalutazione dei repar-
ti del fresco e la gestione attenta e totalmente inter-

na dell’immagine e della comunicazione, che arriva
fino alla creazione di una “radio” interna, radio
EuroSpin, che crea l’ambiente sonoro non solo delle
superfici di vendita, ma anche dei magazzini.
A livello locale, si può dire che EuroSpin sbarchi in
Sardegna grazie a un sardo. Infatti la proprietà decide
di contattare come area manager proprio Giuseppe
Falchi, artefice dieci anni prima della nascita dei primi
discount in Sardegna con il marchio RD, che segue
dunque il gruppo in questa terra sin dagli esordi. Si
parte con Tempio, il 28 marzo 2003, e il successo è
immediato, in breve aprono altri due punti vendita a
Oristano, poi Alghero, Cagliari, Sassari. Il fatturato
attuale (con 14 punti vendita operativi) si aggira attor-
no agli 80 milioni di euro. Localmente il management
adotta ed intensifica la politica di rivalutazione delle
produzioni locali, data
anche la forte caratte-
rizzazione “etnica”
richiesta dal cliente, rela-
tivamente soprattutto
ad alcune referenze: tro-
viamo così i formaggi
Pinna, il mirto Rau, il
pane tipo “carasau” e la
spianata del panificio
Carta di Siligo. Allo stes-
so modo, i freschi hanno

L’ AZIENDA

Il fatturato complessivo
dei 14 punti vendita  in Sardegna
ammonta a 80 milioni di euro

L’ uomo immagine e il vero protagoni-
sta del trionfo Eurospin a livello loca-
le si chiama Giuseppe Falchi, area

manager per la Sardegna. Sassarese di nascita
ma olbiese d’adozione (vive da 14 anni nel
capoluogo gallurese) Falchi riassume le virtù
del Nord Sardegna che
produce: verve, simpa-
tia, classe imprenditoria-
le e mente aperta, cui
unisce un curriculum di
tutto rispetto.
Laurea in economia e
master a Bologna in
Marketing della Distribu-
zione. Primo incarico
alla Despar di Severo,
nel 1982, in seguito
responsabile della ven-
dita nei negozi di pro-
prietà dello stesso mar-
chio nel centro Emilia.
Dal ’90 al ’93 ha la dire-
zione marketing commerciale alla Sigma di
Parma. Nel ’93 il ritorno in Sardegna, con il
progetto RD (Romagnolo Discount) per il
gruppo Romagnolo. Subito dopo questo suc-
cesso viene contattato dal gruppo Eurospin
per iniziare la nuova avventura.

RRIITTRRAATTTTOO DDII UUNN MMAANNAAGGEERR

GGIIUUSSEEPPPPEE FFAALLCCHHII AALL CCOOMMMMAANNDDOO
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un ruolo di primo piano nel-
l’assortimento e, anche qui, le

produzioni locali sono ben presenti.
L’organizzazione è votata alla massima razionalizzazio-
ne, e dunque alla massima redditività: “bisogna far fun-
zionare il mercato, bisogna creare un volume d’affari
credibile” ci informa il manager.
Un esempio di questa razionalizzazione è proprio il
Ce.Dis. di Olbia, una struttura costruita ex-novo
secondo i criteri più moderni, e che adotterà anche
soluzioni tecnologiche d’avanguardia. All’arrivo merci
ogni pallet viene siglato con un codice a barre; gli
addetti, con uno scanner, inviano al computer che
gestisce il magazzino questo codice e il computer for-
nisce via radio le informazioni ai magazzinieri sulla col-
locazione della merce. Stessa cosa anche per la merce
in uscita: i pallet con gli assortimenti richiesti da cia-
scun negozio possono essere preparati con facilità da
un singolo magazziniere cui il computer fornisce, in
audio sulla sua cuffia personale, il posizionamento e le
quantità delle merci da inserire. Preparati, i pallet ven-
gono disposti davanti alla bocca di carico assegnata, il
camionista in arrivo sa già dove deve collocare il suo
mezzo e non deve far altro che caricare la merce e
portarla a destinazione.
Ma oltre a tanta organizzazione scientifica del lavoro,
c’è anche tanta passione. Il sogno di Falchi è quello di

avere sempre più punti vendita, concentrandosi anco-
ra sulle medie superfici, ma anche sulle medio-piccole,
sempre più vicine ai centri delle città, o anche nei cen-
tri stessi, come è successo già a Sassari con il franchi-
see Mura, che ha riconvertito una sua struttura stori-
ca in via delle Conce. Anche questo riavvicinarsi ai
centri storici, riconquistare lo spirito del “mercato”
come luogo sociale va decisamente contro la tradi-
zionale strategia dei del discount. “I clienti non dicono
già più vado al discount, dicono: vado all’Eurospin, rico-
noscendo la nostra differenza”.
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EUROSPIN

Il centro di distribuzione
è stato costruito 

secondo criteri moderni
e sistemi tecnologici 

d’avanguardia

a
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L’inps rileva uno scarso utilizzo
da parte delle aziende dell’area
industriale dei nuovi strumenti di
assunzione, sviluppati anche a
loro vantaggio, e che consentono
notevoli risparmi dal punto di
vista contributivo. Il principale è il
ccoonnttrraattttoo ddii iinnsseerriimmeennttoo,, che

sostituisce il vecchio contratto di formazione,
operativo ormai solo per la Pubblica
Amministrazione (artt.54-59 del D.lgs.276/03).
Si tratta di un contratto destinato a inserire o
reinserire specifiche categorie di persone svan-
taggiate. OOggnnii ccoonnttrraattttoo dd’’iinnsseerriimmeennttoo ssii bbaassaa
ssuu uunn pprrooggeettttoo che indica: a) la qualifica che
verrà conseguita al termine del progetto stes-
so; b) la durata e le modalità della formazione.
IIll ccoonnttrraattttoo ddii iinnsseerriimmeennttoo rriigguuaarrddaa mmoollttiissssiimmee
ccaatteeggoorriiee:: giovani tra i 18 e i 29 anni; disoccu-
pati di lunga durata da 29 a 32 anni; disoccupati ultra-
cinquantenni; lavoratori che desiderino riprendere
un’attività lavorativa e disoccupati da almeno due anni;
donne di qualsiasi età residenti in un’area geografica in
cui il tasso di occupazione femminile sia inferiore alme-
no del 20% a quello maschile, o in cui il tasso di disoc-
cupazione femminile superi del 10% quello maschile (il
decreto ministeriale che identifica queste aree non è
ancora pubblicato, si tratta comunque sostanzialmente
delle regioni “Obiettivo 1”); oltre a persone affette da
handicap fisico o psichico. PPoossssoonnoo aassssuummeerree ccoonn qquuee--

ssttoo ccoonnttrraattttoo:: enti pubblici economici; imprese e loro
consorzi; gruppi di imprese; associazioni professionali,
socio-culturali, sportive; fondazioni; enti di ricerca pub-
blici e privati; organizzazioni e associazioni di categoria.
Il contratto dura da un minimo di nove mesi e un mas-
simo di diciotto, elevabili a trentasei in caso di assunzio-
ne di persone portatrici di handicap. Il contratto nnoonn èè
rriinnnnoovvaabbiillee, ed eventuali proroghe sono ammesse

esclusivamente fino al raggiungimento del limi-
te massimo di durata previsto, (diciotto mesi).
La ccaatteeggoorriiaa ddii iinnqquuaaddrraammeennttoo del lavoratore
può essere di uno o due livelli inferiore alla
categoria contrattuale dei lavoratori che svol-
gono mansioni corrispondenti.
LLee aaggeevvoollaazziioonnii ccoonnttrriibbuuttiivvee si applicano a tutti
gli assunti con questo contratto ad esclusione
dei giovani tra i i 18 e i 29 anni e variano a
seconda del settore di appartenenza dell’a-
zienda ed all’ubicazione territoriale. Per le

imprese gli sgravi possono arrivare anche al 75%. Sono
in ogni caso applicabili, se più favorevoli, gli incentivi
previsti dalla legge 233/91 in materia di contratto di
reinserimento dei lavoratori disoccupati.
UUlltteerriioorrii iinnffoorrmmaazziioonnii::
http://www.welfare.gov.it/RiformaBiagi/RapportiLavoro
/Inserimento/default.htm (contiene anche i link a tutta
la normativa di riferimento)
http://www.inps.it/circolar i/Circolare%20nume-
ro%2051%20del%2016-3-2004.htm (contiene il testo
della circolare esplicativa dell’INPS)
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L’Agenzia delle Entrate offre molti servizi innovativi, utili
e comodi, che fanno risparmiare tempo e aumentano
la trasparenza dell’organizzazione. L’Agenzia invita le
aziende a scoprirne i vantaggi, ad iniziare dai tre stru-
menti del ccaasssseettttoo ffiissccaallee, del ttuuttoorraaggggiioo e della pprreennoo--
ttaazziioonnee sseerrvviizzii.
Il ccaasssseettttoo ffiissccaallee è un servizio online, accessibile dal
sito web http://fisconline.agenziaentrate.it, tramite il
quale ciascun contribuente, dopo
aver effettuato la procedura di regi-
strazione, può consultare le proprie
informazioni fiscali relative a dati
anagrafici, dati reddituali, dati dei
rimborsi di imposte dirette, dati dei versamenti effet-
tuati tramite modello F23 e F24, dati patrimoniali (atti
registro). Tale servizio, dalla fine del mese di luglio, è
stato esteso agli intermediari individuati dall’art. 3,
comma 3, del DPR 22/7/1998, n. 322, utenti del servi-
zio informatico “Entratel”, per interrogare i propri dati
anagrafici e reddituali. Inoltre, i predetti soggetti potran-
no consultare anche le informazioni riguardanti i propri
clienti, previo conferimento della delega da parte di
questi ultimi (Cfr. Circolare n. 32/E del 22 luglio 2004).
Il sseerrvviizziioo ddii ttuuttoorraaggggiioo consente a coloro che hanno
scelto di avvalersi del “Regine fiscale agevolato per le

nuove iniziative imprenditoriali e
di lavoro autonomo” (art. 13
della legge n. 388/2000) o del
“Regime fiscale agevolato per le attività marginali” (art.
14 della legge n. 388/2000), di richiedere all’Ufficio
delle Entrate l’assistenza gratuita per la gestione conta-
bile (Cfr. Circolare n. 23/E del 9 marzo 2001).Tale assi-
stenza riguarda l’elaborazione dei dati contabili, la liqui-

dazione delle imposte, la predispo-
sizione dei modelli F24 per il paga-
mento delle eventuali imposte, la
predisposizione del modello per l’e-
ventuale richiesta del rimborso IVA

e la predisposizione dei quadri del Modello Unico rela-
tivi all’attività esercitata.
Più semplice da spiegare ma altrettanto utile è il sseerrvvii--
zziioo ddii pprreennoottaazziioonnee. Per evitare attese inutili e code allo
sportello, è infatti oggi possibile prenotare in anticipo
un appuntamento presso gli Uffici locali, via internet
(clicccando sull’apposito link sulla sinistra della home
page) o attraverso il numero di telefono 199.126.003
(servizio attivo 24 ore su 24, al costo massimo di 11
centesimi di euro al minuto). Ulteriori informazioni su
tutti questi servizi sono reperibili sul sito
http://www.agenziaentrate.it.

L’INNOVAZIONE FA RISPARMIARE ANCHE TEMPO

I VANTAGGI DEL CONTRATTO DI INSERIMENTO
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S.EC.INT, ECOLOGIA E TECNOLOGIA
La Servizi Ecologici
Integrati SRL,
meglio nota come
S.Ec.Int., inaugura a
marzo la nuova
sede nella Zona
Industriale. Le atti-
vità dell’azienda

sono molteplici, nei settori ambientale, del con-
trollo qualità e della sicurezza, con il suppor to di
progettazione e gestione dell’impiantistica tecno-
logica. La nuova sede, con una superficie di circa
1000 metri quadri, ospiterà oltre alla par te gestio-
nale dell’azienda anche laboratori di analisi di ogni
sor ta e una centrale di telecontrollo che è un po’
il “fiore all’occhiello” della struttura: da essa, per
cominciare, saranno controllati e gestiti a distanza
gli impianti di depurazione della Costa Smeralda.

CONSORZIO PROMOSUBER
È donna la prima presidente
della Promosuber, il consorzio
per l’esportazione costituito a
novembre, al quale hanno fatto
da padrini la Confindustria e la
Federexport che hanno scelto la
Gallura come sede dell’ultimo
forum nazionale. La giovanissima
Giovanna Maria Corda ha uffi-
cialmente presentato il neo
consorzio per la promozione e

la valorizzazione del tappo in sughero al 21° Simei, la
fiera mondiale delle macchine per l’enologia.
Promosuber riunisce l’80 per cento di tutte le azien-
de sugheriere della Sardegna, si potranno avviare
campagne pubblicitarie più incisive per presentarsi sui
principali media nazionali ed esteri. La domanda di
forniture che arriverà al consorzio verrà distribuita ai
singoli produttori di tappi secondo la normativa sta-
bilita dalla Federexport.

ANCHE L’ASPO IN ZONA INDUSTRIALE
Posata la prima pietra della nuova sede dell’ASPO di
Olbia. L’azienda di servizi ha acqistato dal CINES un
lotto di due ettari in cui realizzerà vari impianti: sta-
zione di servizio, officine, lavaggio mezzi, piazzali orga-
nizzati per la sosta. Il primo lotto di lavori prevede un
investimento di 1.154.000 euro, e la consegna è pre-
vista per agosto 2006. Oltre a consentire all’azienda di
essere più vicina ai suoi partner della zona industria-
le, di ottimizzare la logistica interna, e di offrire in futu-
ro nuovi servizi, il trasferimento consentirà la riqualifi-
cazione urbanistica
della vecchia sede,
sita nello storico-
quartiere di San
Simplicio.

NUOVA CONCESSIONARIA
UFFICIALE RENAULT DI SABA SRL
Una nuova occasione per ammirare le vetture
sempre all’avanguardia della gamma Renault: l’a-
per tura in zona idustriale, settore 1, per la Fratelli
Saba SRL, concessionaria ufficiale della casa fran-
cese. La struttura di 2000 metri quadri, realizzata
ex-novo e inaugurata l’8 ottobre scorso, accoglie
le attività di esposizione e vendita dell’azienda, già
situate in Viale Aldo Moro, e ospiterà a breve
anche il settore assistenza post-vendita, con offici-
na e ricambistica originale. Anche in un momento
congiunturale difficile per il mercato dell’auto, gli
imprenditori avveduti scelgono di investire.

NELLA TOP 200 NAZIONALE 
SARDARES AL NUMERO 26
Eccellenze di Sardegna: nello studio, presentato a
Milano nell’ambito dell’annuale convegno organizzato
dalla Federcomated (Federazione Commercianti di
Matriali Edili) sullo stato e il futuro del comparto in
Italia, spicca l’eccezionale performance dell’azienda
Sardares, piazzatasi al ventiseiesimo posto nella spe-
ciale classifica stilata in collaborazione con l’istituto di
ricerche e statistica CRESME di Roma. La classifica,
denominata “top 200”, fornisce l’analisi finanziaria dei
bilanci delle prime 200 aziende italiane del settore
basandosi su dati obiettivi come fatturato, valore
aggiunto, e utile netto. Il risultato della Sardares è
ancora una prova che la cultura dell’eccellenza in
Sardegna esiste.

BUONI AUSPICI PER L’EUROMEDITERRANEO
Il rito dell’inaugurazione dell’anno accademico da parte
dell’Istituto Euromediterraneo si arricchisce di nuovi
contenuti quest’anno con la firma del protocollo d’in-
tesa con la Provincia di Olbia-Tempio, siglato presso la
sala convegni dell’ExpoOlbia nell’ottobre scorso.
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LE AZIENDE DEL CINES 

EMMEPI COMMERCIALE SRL 

AUTOPALMAS SAS DI PALMAS DAVIDE & C.

CAR SERVICE DI PALMAS GIOVANNI

EUROBEVANDE SRL

FARINA ANTONIO

MERCI SERVICE SRL- INTERNATIONAL MOVERS

F.LLI SABA DI SABA GIAN FRANCO E FORTUNATA SNC

ALBERGO RISTORANTE POZZO SACRO SRL

AQUARIUS SRL

ARMATORI SARDI SRL

BIGI E BIGI SRL

C.S. NAUTICA SRL

CANTIERE NAUTICO GOTTARDI & DEIANA SRL

CANTIERE NAVALE MARINO DI MARINO GIACOMO

CANTINA DELLE VIGNE DI PIERO MANCINI SRL

COSSU FRANCESCO E MASSIMILIANO SNC

COSTRUZIONI IMPIANTI SRL (CO.IMP. SRL)

DITTA EGIDIO SERRA DI GIUSEPPE SERRA & C. SAS

ELETTRONAUTICA OLBIA

ELI CHARTER SRL

EUROPE TEAM SERVICES SRL

EUROSHIPPING SRL

FOIS LEONARDO

HOTEL LUNA LUGHENTE DI PUTZU MARIANO

MARINE SERVICE OLIVIERI DI OLIVIERI MAURO

NAUTICA 3 G SRL

NAUTICA EUROPA

NAUSIKA SRL

OLBIA BOAT SERVICE SRL

OLBIA MITILI SOC. COOP. ARL

PEZZA MATTEO MARIO E PETZA DAVIDE SNC

SARDA CATERING SRL

SEA MOTORS FRESI SRL

SERRERI ANTONIO

SNO SRL

SOS IMBARCAZIONI DI LOI GIAMPIERO

TNT EXPRESS ITALY SPA

TRIDENT MARINE SRL

SETTORE 3 - VIA CAPOVERDE, S.N.
0789-596111
SETTORE 4 - VIA GIORDANIA, 25 
0789-598000
SETTORE 4 - VIA GIORDANIA, 25
0789-598000
SETTORE 4 - VIA SEYCHELLES, 38
0789-53205
SETTORE 4 - VIA COREA, S.N.

SETTORE 4 - VIA SEYCHELLES
0789-595012
SETTORE 5 - STRADA TANGENZIALE
0789-565099

STRADA PROV.LE OLBIA - PITTULONGU
0789-57855
VIA MADAGASCAR
0789-595052
VIA ZAMBIA S.N.
0789-595053
VIA MADAGASCAR, 56
0789-57116
VIA MADAGASCAR, 30
0789-57497
VIA MADAGASCAR, 60
0789-58333
VIA MADAGASCAR, 38
0789-58722
VIA MADAGASCAR, 17
0789-50717
VIA MADAGASCAR S.N.
0789-598468
VIA MADAGASCAR, 40

VIA ZAMBIA S.N. EDIFICIO B
0789-595058
VIA MADAGASCAR S.N.
0789-598046
VIA ZAMBIA, 11
0789-595070
VIA ZAMBIA S.N. EDIFICIO B
0789-595125
VIA MADAGASCAR S.N.
0789-51624
VIA MADAGASCAR, 26
0789-51338
STRADA PROV.LE OLBIA - PITTULONGU
0789-57521
VIA MADAGASCAR S.N.
0789-53003
VIA MADAGASCAR S.N.
0789-597019
VIA MADAGASCAR, 46

VIA MADAGASCAR, 46
0789-57181
VIA MADAGASCAR, 18/20
0789-53060
VIA MADAGASCAR, 12
0789-53535
VIA MADAGASCAR
0789-57249
VIA ZAMBIA S.N. EDIFICIO B
0789-66938
VIA MADAGASCAR, 29/31
0789-57074
STRADA PROV.LE OLBIA - PITTULONGU
0789-51367
VIA MADAGASCAR, 32
0789-57606
VIA MADAGASCAR, 27
392 1607598
VIA MADAGASCAR, 25
0789-565006
VIA MADAGASCAR
0789-595064

COMMERCIO ALL’INGROSSO DI ELETTRODOMESTICI, COLTELLERIA,
POSATERIA, PENTOLAME 
OFFICINA MECCANICA

OFFICINA MECCANICA E AUTOCARROZZERIA

COMMERCIO ALL’INGROSSO DI BIBITE

SOMMINISTRAZIONE ALIMENTI E BEVANDE

TRASLOCHI NAZIONALI ED INTERNAZIONALI

CONCESSIONARIA AUTO - OFFICINA MECCANICA E AUTOCARROZZERIA

ALBERGO RISTORANTE

MANUTENZIONE ORDINARIA, STRAORDINARIA, RIMESSAGGIO 
IMBARCAZIONI
TRAGHETTI, TRASPORTO MERCI (UFFICIO)

STABULAZIONE, DEPURAZIONE E CONFEZIONAMENTO DI MOLLUSCHI 
BIVALVI VIVI
RIMESSAGGIO E MANUTENZIONE BARCHE E MOTORI MARINI - NOLEGGIO
IMBARCAZIONI DA DIPORTO
MANUTENZIONE E RIPARAZIONE IMBARCAZIONI DI QUALUNQUE GENERE

COSTRUZIONE, RIMESSAGGIO E MANUTENZIONE IMBARCAZIONI

PRODUZIONE E VENDITA DI VINI

FABBRICAZIONE PRODOTTI PER LA LAVORAZIONE DEL SUGHERO

DEPURAZIONE - STABULAZIONE MITILI E IMPIANTO DI CONSERVAZIONE 
E REFRIGERAZIONE
AGENZIA MARITTIMA

MANUTENZIONI, RIPARAZIONI IMPIANTI ELETTRICI SU IMBARCAZIONI

ATTIVITA' TURISTICA, TRASPORTO AEREO DI LINEA E NON PER PASSEGGERI
E MERCI
ORGANIZZAZIONE EVENTI SPORTIVI, RICREATIVI E CULTURALI

RIMESSAGGIO E MANUTENZIONE IMBARCAZIONI DA DIPORTO

CARPENTERIA NAVALE, ALAGGIO E VARO IMBARCAZIONI, COSTRUZIONE E
RIPARAZIONE IMBARCAZIONI
HOTEL RISTORANTE CENTRO CONGRESSI

RIPARAZIONE IMBARCAZIONI

RIPARAZIONE E MANUTENZIONE IMBARCAZIONI

RIMESSAGGIO IMBARCAZIONI DA DIPORTO

RIPARAZIONE IMBARCAZIONI, COMMERCIO PEZZI DI RICAMBIO 
E ACCESSORI, RIMESSAGGIO, RIPARAZIONE E VENDITA MOTORI MARINI
RIMESSAGGIO IMBARCAZIONI, REVISIONI MOTORI E LAVORAZIONI VARIE SU
IMBARCAZIONI
ALLEVAMENTO, STABULAZIONE, COMMERCIO MITILI E FRUTTI DI MARE

OFFICINA MECCANICA, RIPARZIONE AUTO E MOTORI MARINI, RIMESSAGGIO
E LAVAGGIO AUTO E BARCHE
BAR RISTORANTE MENSA

RIMESSAGGIO E ASSISTENZA IMBARCAZIONI, VENDITA IMBARCAZIONI E
MOTORI MARINI
DISTRIBUTORE DI CARBURANTI

CANTIERE NAUTICO, RIPARAZIONE, RIMESSAGGIO E VENDITA IMBARCAZIONI

CANTIERE NAUTICO

CORRIERE ESPRESSO NAZIONALE ED INTERNAZIONALE

PROGETTAZIONE E COSTRUZIONE IMBARCAZIONI DA DIPORTO
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ASARA PAOLINO

AUTO OGGI SRL

AUTOCARROZZERIA FRESI GAVINO & FIORI GIOVANNI
SNC
CANTIERI COSTA SMERALDA SRL

CENTRO DIECI SPA

CFADDA 2 SRL

COMITI & LANGIU SNC

COMPAGNIA PORTUALE FILIPPO CORRIDONI SOC. COOP.
ARL
COSTRUZIONI MARITTIME EREDI GIULIO DESTRO SAS DI 
DESTRO TECLA
DE VIZIA TRANSFER SPA

DEIANA ARREDAMENTI PICCOLA SOC. COOP. ARL

DEIANA PIERO

DIMPORT SPA

FERRO TRE SNC DI SPANO GIUSEPPE E CASELLA 
GIOVANNI ANTONIO
GROS MARKET SARDEGNA S.R.L.

IBS SERVIZI SRL

IGEA SARDA SRL

MELONI GIOVANNI

NAUTICA SANTI & MARINA DI PUNTALDIA SRL

OL SECURPOL PICCOLA SOC. COOP. ARL

ORTHOTECNICA SRL

PALMERA SPA

PINCAR SRL

R.S. SRL

SNO SERVICE SRL

SPANO GROUP SRL

STEMAR DISTRIBUZIONI SRL

TOMASO PELLEGRINO & C. SNC

TORREFAZIONE SNC DI MERONE CARMINE LUIGI & C.

AGRICOLA ITALIANA ALIMENTARE SPA

AUTOSERVIZI TURISTICI SARDI A.T.S. SRL

CARAMELLI TOURS DI CARAMELLI PIETRO & C. SNC

CARAMELLI TOURS SRL

CARTOPLASTICA SRL

CASSITTA RINO

DI PIETRO SRL - FORNITURE ELETTRICHE

DIELLE SAS DI ADDIS PIERINA E CARAMELLI MARILENA
& C.
F.LLI PINNA S.N.C. DI LORENZO E ANTONIO PINNA & C.

F.ITT. OLBIA SAS DI LORENZO E ANTONIO PINNA & C.

GAS INDUSTRIALI SAS DI CUBEDDU FULVIO & C.

GENNAI E PUTZU SAS DI PUTZU PAOLINO & C.

I GABBIANI ARREDAMENTI SRL

VIA INDONESIA, 25
0789-51869
ANGOLO VIA DEI LIDI
0789-562018
VIA LIBIA S.N.
0789-58608
VIA INDONESIA, 6
0789-58645
VIA INDONESIA, 42
0789-593005
VIA INDONESIA S.N. 
0789-51339
VIA INDONESIA S.N.
0789-50461
VIA MOZAMBICO, 10
0789-595043
VIA INDONESIA, 16
0789-58633
VIA MOZAMBICO, 6/8
0789-51274
VIA INDONESIA, 25
0789-58773
VIA INDIA, 16
0789-58409
VIA MOZAMBICO, 10
0789-595046
VIA INDONESIA S.N.
0789-58757
VIA INDIA, 3
0789-57844
VIA GUINEA, 18
0789-562074
VIA INDONESIA
0789-595007
VIA MOZAMBICO

VIA INDONESIA, 10
0789-50202
VIA MOZAMBICO
0789-57871
VIA INDIA, 28
0789-53040
VIA INDONESIA, 26
0789-52500
VIA GUINEA, 2
0789-58481
VIA INDIA
0789-53310
VIA INDONESIA, 44/46
0789-596174
VIA INDONESIA
0789-595020
VIA INDIA, 3
0789-57133
VIA INDONESIA, 15
0789-51590
VIA INDONESIA

VIA LIBIA, 18/20
0789-56112
VIA COREA S.N.
0789-54203
VIA COREA S.N.
0789-54203
VIA COREA S.N.
0789-954203
VIA LIBIA, 22/24
0789-50242
VIA CAPOVERDE S.N.
0789-57357
VIA CAPOVERDE, 35
0789-51943
VIA COREA S.N.
0789-54203
VIA CAPOVERDE, 15/17
0789-53870
VIA CAPOVERDE, 15/17
0789-53860
VIA LIBIA, 4
0789-58530
VIA LIBIA, 6/8
0789-58704
VIA CAPOVERDE
0789-595010

FALEGNAMERIA

COMMERCIO DI AUTOVEICOLI NUOVI E USATI E RELATIVI PEZZI DI RICAMBIO

AUTOCARROZZERIA

COSTRUZIONE, VENDITA E MANUTENZIONE IMBARCAZIONI

COMMERCIO ELETTRODOMESTICI 

ATTIVITA' PER IL FAI DA TE, PUNTO BRICO

FALEGNAMERIA

CARICO, SCARICO, TRASBORDO E MOVIMENTAZIONE DELLE MERCI IN
PORTO
LAVORI MARITTIMI, COSTRUZIONE MOLI E BANCHINE

SERVIZI DI PULIZIA, RACCOLTA E TRASPORTO RIFIUTI

PRODUZIONE E LAVORAZIONE ARTIGIANALE DEL LEGNO 
E DEI SUOI DERIVATI
INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI DI RISCALDAMENTO 
E CLIMATIZZAZIONE - ELETTRAUTO
PRODUZIONE MANUFATTI DI CARPENTERIA METALLICA

LAVORAZIONE DEL FERRO E ACCIAIO INOX

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI GENERI DI LARGO CONSUMO

CANTIERE NAUTICO DI  RIMESSAGGIO E MANUTENZIONE IMBARCAZIONI,
MANUTENZIONE E ASSISTENZA MOTORI MARINI
ACQUA, MITILI E ARSELLINOCOLTURA - CONFEZIONAMENTO E VENDITA

EROGAZIONE DI CARBURANTI

RIPARAZIONI NAVALI

SERVIZI DI VIGILANZA

PRODUZIONE E VENDITA DI APPARECCHI SANITARI

LAVORAZIONE E CONSERVAZIONE PRODOTTI ITTICI

CONCESSIONARIA AUTO - OFFICINA MECCANICA E AUTOCARROZZERIA

INGROSSO PRODOTTI ORTOFRUTTICOLI

CANTIERE NAUTICO, RIPARAZIONE , 
RIMESSAGGIO E VENDITA IMBARCAZIONI
DEPOSITO E LAVORAZIONE DI PRODOTTI ITTICI

COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL MINUTO DI PRODOTTI ALIMENTARI 
E BEVANDE
FALEGNAMERIA

SOMMINISTRAZIONE ALIMENTI E BEVANDE

COMMERCIO DI CARNI

TRASPORTO PERSONE CON SERVIZI DI LINEA E DI TURISMO - AUTONOLEGGIO

AUTOLINEE IN CONCESSIONE DELLA REGIONE SARDEGNA, NOLEGGIO AUTO,
MINIBUS E BUS CON CONDUCENTE
NOLEGGIO AUTO, MINIBUS, AUTOBUS CON CONDUCENTE

TRASFORMAZIONE E VENDITA DI CARTA, MATERIALE PLASTICO E SIMILARE,
PRODUZIONE PANNOLINI PER BAMBINI, SALVIETTE E TOVAGLIOLI
AUTOCARROZZERIA

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI MATERIALE ELETTRICO

NOLEGGIO AUTO, MINIBUS, AUTOBUS CON CONDUCENTE

INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI DI CONDIZIONAMENTO,
RISCALDAMENTO , IDROSANITARI, IRRIGAZIONE, PISCINE E ANTINCENDIO
COMMERCIO DI MATERIALI IDROTERMO-SANITARI, PAVIMENTI E ARREDO
BAGNO
COMMERCIO ALL'INGROSSO DI GAS INDUSTRIALI

COMMERCIO PRODOTTI SIDERURGICI, METALLI, FERRAMENTA E AFFINI

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI ATTREZZATURE 
PER PARRUCCHIERI ED ESTETISTI
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MIGLIORE FRANCESCO

NICOS TOUR SRL

NICOS TRAVEL SRL

NICOS VIAGGI SRL

NOVAMARINE 2 SPA

NOVAMARINE EUROPA SRL

NURAGICA TOUR SRL

PES MARIO

PICCINNU SRL - LOGISTICA E DISTRIBUZIONE

PICCINNU TRASPORTI SRL

S.A.M.M. SRL

SARDA TRANSPORT SRL

SDA EXPRESS COURIER SPA

SERVIZI STAMPA SARDEGNA SRL

ANODAL SPA

ARTE IN CASA SRL

AUTOSMERALDA SRL 

AUTO TIRRENA SNC DI ANGELO SIAS & PIER LUIGI
SCANO
BART  DI RAFFAELE DESOGUS E C. SAS

C E B DUE SRL

CANNAS SAS DI CANNAS GIUSEPPE & C.

CAREDDU MARCO ANDREA

CARPENTERIA METTALLICA ZIPPI 

CARROZZERIA M.G. SNC DEI F.LLI PALMAS MICHELE E 
GIOVANNI
CAU ALBERTO MARIO

CIMA DI S. CATTELAN & C. SAS

COM.IT. - IDROCENTRO SRL

COMM. SERVICE SRL

CONSORZIO AUTORIPARATORI C.A.R. - TEST OLBIA

COSSELLU ALBINO EREDI SNC DI COSSELLU GIOVANNI

D.A.I.M.E. DI SANNA PIERO

DECANDIA GAVINO

DELARIA ANDREUCCIO

DEROSAS VIRGILIO

ECO OLBIA DI CAU ALBERTO & C. SNC

EDILPRIMA SRL

ELETTROFFICINA SNC DI MASTINO A. & ASARA S.

ELETTROMECCANICA SNC DI DE LUCA & CAREDDU

ESSEPI' MECCANICA SNC DI SPANO VITO MAURIZIO & 
PINNA MARCO
ESSETTI' SRL

EUROGROSS SRL

FANCIULLI FILIBERTO

VIA CAPOVERDE, 29
0789-50626
VIA COREA S.N.
0789-54203
VIA COREA S.N.
0789-54203
VIA COREA S.N.
0789-54203
VIA LIBIA, 16
0789-58538
VIA LIBIA, 16
0789-58538
VIA COREA S.N.
0789-54203
VIA CAPOVERDE S.N.
0789-596111
VIA CAPOVERDE, 19
0789-58950
VIA CAPOVERDE, 19
0789-58950
VIA CAPOVERDE, 19
0789-58950
VIA COREA, 20
0789-562042
VIA COREA, 14/16
0789-53119
VIA CAPOVERDE, 9
0789-58531

VIA GIORDANIA, 19
0789-58722
VIA CAPOVERDE, 12
348-8026086
VIA SEYCHELLES, 24
0789-57039
VIA GIORDANIA, 1
0789-597103
VIA GIORDANIA
0789-602106
VIA GIAPPONE, 10
0789-596267
VIA GIORDANIA, 29
0789-54117
VIA SEYSHELLES, 46
0789-57315
VIA SEYSHELLES, 16
0789-595121
VIA GIORDANIA, 25
0789-50101
VIA GIAPPONE, 6
0789-53028
VIA SEYSHELLES, 34
0789-51535
VIA SEYSHELLES, 21
0789-598171
VIA SEYCHELLES, 28
0789-58756
VIA GIORDANIA, 6
0789-562078
VIA SEYCHELLES, 36
0789-53636
VIA CAPOVERDE, 12
0789-57590
VIA CAPOVERDE, 12

VIA GIORDANIA, 29
0789-58793
VIA SEYCHELLES, 30/32
0789-51745
VIA GIAPPONE, 6
0789-57063
VIA GIAPPONE, 12

VIA SEYCHELLES, 6
0789-53805
VIA SEYCHELLES
0789-57337
VIA GIAPPONE, 8
0789-598550
VIA GIORDANIA, 8
0789-54172
VIA SEYCHELLES, 38/40
0789-53205
VIA GIORDANIA, 8
0789-50477

AUTOCARROZZERIA

NOLEGGIO AUTO, MINIBUS, AUTOBUS CON CONDUCENTE

NOLEGGIO AUTO, MINIBUS, AUTOBUS CON CONDUCENTE

NOLEGGIO AUTO, MINIBUS, AUTOBUS CON CONDUCENTE

PRODUZIONE E TRASFORMAZIONE BARCHE IN VETRORESINA E GOMMONI

MANUTENZIONE IMBARCAZIONI, RIMESSAGGIO, ALAGGIO E VARO

NOLEGGIO AUTO CON E SENZA CONDUCENTE

IMPIANTI DI REFRIGERAZIONE

TRASPORTO MERCI

TRASPORTO MERCI

TRASPORTO MERCI

TRASPORTO MERCI

CORRIERE ESPRESSO NAZIONALE ED INTERNAZIONALE

DISTRIBUZIONE STAMPE

COMMERCIO ALL’INGROSSO DI PROFILATI IN ALLUMINIO, FERRO, 
LEGNO E PLASTICA
LAVORAZIONE E VENDITA MOBILI IN STILE COSTA SMERALDA

COMMERCIO AUTORICAMBI OFFICINA MERCEDES-SMART

VENDITA E ASSISTENZA AUTOMOBILI NUOVE ED USATE

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI RICAMBI OLEODINAMICI E PNEUMATICI

IMPIANTI E MACCHINE PER IL CALCESTRUZZO

OFFICINA MECCANICA, CARROZZERIA E AUTOLAVAGGIO, 
SOCCORSO STRADALE
LAVORI DI SISTEMAZIONE STRADALE, COSTRUZIONI RETI IDRICHE 
FOGNARIE, SCAVI E MOVIMENTO TERRA
CARPENTERIA METTALLICA

OFFICINA MECCANICA E AUTOCARROZZERIA, SOCCORSO STRADALE

AUTORIPARAZIONI MECCANICHE E SOCCORSO STRADALE

COMMERCIO DI MERCI PROVENIENTI DA ASTE FALLIMENTARI 

COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO MATERIALI IDRICI, SANITARI E
RUBINETTERIA
COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO DI PRODOTTI GELATI 
E SURGELATI
REVISIONE VEICOLI

OFFICINA MECCANICA

INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI ELETTRICI

INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI ELETTRICI E DI RISCALDAMEN-
TO, RIPARAZIONE ELETTRODOMESTICI
OFFICINA MECCANICA E NAUTICA

LAVORAZIONE MARMO E GRANITI

RECUPERO MATERIALI FERROSI, DEMOLIZIONI INDUSTRIALI, 
AUTODEMOLIZIONI E RADIAZIONI TARGHE
IMPRESA DI COSTRUZIONI

INSTALLAZIONE, MANUTENZIONE E RIPARAZIONE IMPIANTI ELETTRICI E
IMPIANTI NAUTICI
OFFICINA ELETTROMECCANICA

RIPARAZIONE MACCHINE INDUSTRIALI

TRASPORTI IN GENERE

COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO DI GENERI ALIMENTARI E
BEVANDE
SPEDIZIONI E AGENZIA MARITTIMA
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FANCIULLI INTERNATIONAL TRANSPORT SRL - F.I.T. SRL

FILÒ ARTE SARDA

FRANCO RUSSANO & C. SNC

FRATELLI FAVUZZI GOMME SNC

GAMMA LEGNAMI SRL

GEL DISTRIBUZIONE SRL

GIANNI GUIDO

GIOCO FIORITO SAS DI FOGU CATERINA E C.

HALIANT ITALIA SRL

IN AUTO SNC DI SIAS MAURO & SCANO CRISTIAN

INDESARD 2003 SRL

L.S.S. - LIFE SUPPORT SYSTEMS SPA

LA CAPANNINA DI GIANNI ROSSI & C. SAS

MARINO SOLAI SNC DI SALVATORE MARINO & C.

MASTER RENT A CAR SRL

MELONI MARMI E GRANITI SAS DI MELONI STEFANO E C.

MARMI E GRANITI DI MELONI SANTINO

MOBILART SARDO RUSTICO DI DEIANA TOMASINO ELIO

NAUTICA ASSISTANCE SAS DI ALBERTO CADEDDU & C.

MURRAI FRANCESCO

NORDEST GRANITI SRL

NOVACALCE SPA

NOVAFLOOR SAS DI SANDIGLIANO GIUSEPPE E C.

OLBIA LATTICINI SRL

OLBIA NEON DI TROIANI ERMANNO & C. SNC

OLBIASPURGO SAS DI MARINO COSIMO DAMIANO & C.

PALA’S SRL - BLUE MARINE

P.M. COSTRUZIONI SRL

PASTICCERIA AMBROSIANA DI MONETA ALESSANDRA

PETTA GIOVANNI E FIGLI SNC

PINNA ELETTROMECCANICA SNC

PROFILPLAST SNC DI OLIVIERI MONICA & C.

PULISARDA SNC DI BURRAI ARCANGELO & C.

R. BALZANO EDIZIONI SAS DI BALZANO VALENTINA & C.

RUSSANO FRANCESCO & C. - ARREDAMENTI SNC

SAMER SRL

SAMY SAS DI MARROCCU GIULIANA & C.

SARDACANTIERI SRL

SARDA TESSITURA DI ORRU' MARIO

SARDAIMPIANTI SPILLATURA DI FRESI G. E SCHIFAUDO
A. SNC
SARDASPED SRL

S.D.O. & C. SNC DI PATTITONI MARCO & C.

SEDDONE GRAZIANO & PAOLO SNC

VIA GIORDANIA, 8
0789-58108
VIA CAPOVERDE, 6

VIA SEYCHELLES, 25
0789-50356
VIA CAPOVERDE
0789-58701
VIA SEYCHELLES, 8
0789-562646
VIA SEYCHELLES, 28
0789-58850
VIA GIORDANIA, 21
0789-50183
VIA CAPOVERDE, 12
0789-598399
VIA SEYSHELLES, 21
0789-598171 
VIA GIORDANIA, 19
0789-597100
VIA COREA, 26
0789-58886
VIA GIORDANIA

VIA CAPOVERDE

VIA GIAPPONE, 1
0789-58708
VIA SEYCHELLES, 1/3
0789-53226
VIA CAPOVERDE, 8
0789-58527
VIA SEYCHELLES, 12/14
0789-54130
VIA SEYCHELLES, 19
0789-58629
SETTORE 4 - VIA SEYCHELLES, 1 
0789-595118
VIA CAPOVERDE, 12
0789-53192
VIA GIORDANIA, 8
0789-50477
VIA GIAPPONE, 14/16
0789-58729
VIA GIORDANIA, 23
0789-58640
VIA COREA, 50
0789-54158
VIA COREA, 52
0789-50673
VIA MAROCCO, 7
0789-57547
STRADA PROV.LE OLBIA 
PITTULONGU - 0789-596150
VIA GIAPPONE, 12
0789-57660
VIA CAPOVERDE, 12
0789-57980
VIA GIORDANIA, 12
0789-51370
VIA GIORDANIA
0789-57685
VIA CAPOVERDE, 12
0789-51695
VIA GIORDANIA, 7/9
0789-58585
VIA CAPOVERDE, 12
0798-53778
VIA SEYCHELLES, 25
0789-50356
VIA SEYCHELLES, 20
0789-595114
VIA CAPOVERDE

VIA GIAPPONE, 12
0789-57660
VIA COREA, 34
0789-565041
VIA CAPOVERDE, 12
0789-57166
VIA GIORDANIA, 8
0789-58108
VIA SEYCHELLES, 9
0789-51350
VIA COREA
0789-593002

TRASPORTO MARITTIMO E TERRESTRE

PRODUZIONE E VENDITA PRODOTTI DELL’ARTIGIANATO SARDO

COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO DI MACCHINE 
ED ATTREZZATURE PER UFFICIO
PRODUZIONE E VENDITA PNEUMATICI

PRODUZIONE ELEMENTI PREFABBRICATI IN LEGNO, FALEGNAMERIA INDU-
STRIALE
COMMERCIO ALL'INGROSSO DI PRODOTTI GELATI E SURGELATI

AUTOCARROZZERIA, INSTALLAZIONE IMPIANTI HI-FI

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI ARTICOLI PER IL GIARDINAGGIO, 
FIORI E PIANTE
COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO MATERIALI IDRICI, 
SANITARI E RUBINETTERIA
OFFICINA MECCANICA E AUTOCARROZZERIA

MANGIMIFICIO

PRODUZIONE E COMMERCIALIZZAZIONE PROTESI 

SOMMINISTRAZIONE ALIMENTI E BEVANDE

COSTRUZIONE PREFABBRICATI CIVILI E INDUSTRIALI

NOLEGGIO AUTOVEICOLI

LAVORAZIONE MARMI E GRANITI

LAVORAZIONE MARMI E GRANITI

COSTRUZIONE MOBILI RUSTICI ED INFISSI IN LEGNO

ASSISTENZA TECNICA A IMBARCAZIONI - COMMERCIO RICAMBI, 
ACCESSORI E ARTICOLI PER LA MANUTENZIONE
AUTOCARROZZERIA

ESTRAZIONE DA CAVE E LAVORAZIONE MARMI E GRANITI

PRODUZIONE E COMMERCIO MATERIALI PER L'EDILIZIA

PRODUZIONE RENNA E MOQUETTE FLOCCATA

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI PRODOTTI LATTIERO-CASEARI E SALUMI

COSTRUZIONE, INSTALLAZIONE E RIPARAZIONE INSEGNE

AUTOSPURGO

BAR RISTORANTE PIZZERIA

IMPRESA DI COSTRUZIONI

LABORATORIO PASTICCERIA

PRODUZIONE MANUFATTI IN CEMENTO

COSTRUZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI DI CARBURANTE

COSTRUZIONE ED INSTALLAZIONE INFISSI DI QUALUNQUE GENERE

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI PRODOTTI PER LA PULIZIA DELLA CASA

ATTIVITA' EDITORIALE

PRODUZIONE E VENDITA MOBILI

CONCESSIONARIA AUTO - OFFICINA MECCANICA E AUTOCARROZZERIA

SOMMINISTRAZIONE ALIMENTI E BEVANDE

RIMESSAGGIO IMBARCAZIONI, SERVIZI NAUTICI

TESSITURA FILATI

INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI DI EROGAZIONE DI BIRRE

TRASPORTO MERCI

DISTRIBUZIONE PRODOTTI GELATI E SURGELATI

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI MATERIALE IDRICO E FOGNARIO
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SETZI OLBIA SRL

SGP SRL

SIDERPIRINA DI SANNA PASQUALINA E C. SAS

SITE DI SALVATORE DECANDIA

SOTGIU OVIDIO 

TECHNOVA SRL

TERMODINAMICA MORLE' SRL

TRANS SERVICES SOC. COOP. ARL

TURINFISSI SAS DI TURIS PAOLO E C.

AFFILATURA RO.MAC SRL 

ASARA & C. SNC DI ASARA GIAN CARLO PAOLO & C.

ASARA RAIMONDO

AUTOFFICINA F.LLI CARTA SNC DI CARTA FRANCO & C.

AUTO NAUTICA SARDA SRL

AZIENDA VINICOLA TENUTE SELLA & MOSCA SPA

BIBITE LACONI SRL

BLU NAUTICA DI PATRIZIA BIGI & C. SAS

CADDIA SERGIO 

CAME DI ANEDDA MARIA BONARIA

C.A.M.E. SARDA DI DERIU SERGIO & C. SAS

CENTRO CONFEZIONAMENTO TENDE ARQUATI OLBIA SRL

CITTA' 2000 SOC. COOP. ARL

CLEA SRL

CO.D.I.S. SRL

DE LUCA ELIO

ECOLOGICAL CRUMBLING SRL

EDILBLOCK SRL

EDILI PONSANO SRL

ELCOM SRL

EURO ARREDAMENTI SRL

F.LLI TROGU SNC DI TROGU GIAN FRANCO & C. (LEGNO 
METAL)
G.R.G. PLAST DI SPANU GEMMA

GEOCENTER SPA

GHISU ANGELO

GIANGRANDE DIONINO (MARINE DIESEL CENTER)

GIOVANNI UGGIAS & FIGLI SRL

GOTTARDI SRL

HOTEL MELIA' OLBIA

I.S.I. SRL - INDUSTRIAL STONES ITALY

ITALNAUTICA DI PAOLINO PICCINNU

LA MARMI SARDA OLBIA DI MUREDDU & CARTA SRL

LEGNO QUATTRO SNC DI MONAGHEDDU CARLO & C.

VIA MAROCCO S.N.
0789-596169
VIA COREA S.N.
0789-598051
VIA COREA, 36
0789-51586
VIA GIORDANIA, 7/9
0789-39255
VIA COREA, 48
0789-54202
VIA GIORDANIA, 23
0789-593303
VIA CAPOVERDE, 12
0798-53374
VIA GIORDANIA, 27
0789-53888
VIA COREA, 44
339-5881269

VIA TUNISIA, 18
0789-57070
VIA COREA, 139
0789-58753
VIA TUNISIA, 37
0789-57784
VIA TUNISIA, 41
0798-51859
VIA TUNISIA, 12 
0789-58070
VIA TANZANIA, 16
079-997700
VIA TUNISIA
0789-50451
VIA MAURITIUS, 5/7
0789-58518
VIA TUNISIA, 19
0789-57532
VIA MAURITIUS, 6
0789-54155
VIA MAURITIUS, 6
0789-54155
VIA MAROCCO, 18/20
0789-58528
VIA TANZANIA, 11
0789-598547
VIA SENEGAL, 24/26
0789-54207
VIA COREA,127 
0789-58579
VIA TUNISIA, 13/15
0789-57140
VIA TANZANIA, 10
0789-58663
VIA TUNISIA, 30
0789-51491
VIA MAROCCO, 4
0789-50283
VIA MAROCCO, 24
0789-53734
VIA MAROCCO, 18/20
0789-58315
VIA COREA, 123
0789-596148
VIA TUNISIA, 39
0789-51990
TANG. OLBIA-GOLFO ARANCI
0789-57777
VIA UGANDA, 2
0789-58576
VIA COREA, 66
0789-58888
VIA COREA, 60/62
0789-69386
VIA SENEGAL,53
0789-57351
VIA COREA
0789-554000
VIA COREA
0789-595050
VIA MAURITIUS, 5/7
0789-58518
VIA COREA, 127
0789-58579
VIA TANZANIA, 2
0789-50645

COMMERCIO DI MATERIALE IDRAULICO
IDRAULICA E EDILIZIA

RECUPERO E RICICLAGGIO ROTTAMI

LAVORI DI ISOLAMENTO TERMICI

TIPOGRAFIA

PRODUZIONE, LAVORAZIONE E VENDITA FILATO FLOCCATO

IMPIANTI DI REFRIGERAZIONE E CONDIZIONAMENTO ARIA

SERVIZIO TAXI, AUTONOLEGGIO CON E SENZA CONDUCENTE

PRODUZIONE INFISSI E ARREDAMENTI

PRODUZIONE, VENDITA E AFFILATURA UTENSILI

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI BEVANDE

ELETTRAUTO - INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI ELETTRICI

ASSISTENZA, MANUTENZIONE E RIPARAZIONE AUTOVEICOLI E MOTORI
MARINI
RIPARAZIONI DI IMBARCAZIONI DA DIPORTO E RIMESSAGGIO BARCHE

ATTIVITA' DI VENDEMMIA PER LA PRODUZIONE DI VINI

COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL MINUTO DI PRODOTTI ALIMENTARI E
BEVANDE
COMPRAVENDITA, BROKERAGGIO E NOLEGGIO

OFFICINA MECCANICA - RIPARAZIONE MOTORI MARINI E IMBARCAZIONI

ASSEMBLAGGIO E RIPARAZIONE MACCHINE PER L'EDILIZIA

VENDITA E ASSISTENZA MACCHINE EDILI E STRADALI

CONFEZIONAMENTO E VENDITA TENDE INTERNE ED ESTERNE

CARICO/SCARICO MERCI, SERVIZI - PULIZIE INDUSTRIALI,
NOLEGGIO CARRELLI
LAVANDERIA INDUSTRIALE

PROGETTAZIONE, COSTRUZIONE E VENDITA UTENSILI DIAMANTATI

OFFICINA MECCANICA, AUTORIPARAZIONI E RIPARAZIONE MOTORI MARINI,
RIMESSAGGIO E RIPARAZIONI BARCHE
GESTIONE ED ESERCIZIO DI UN IMPIANTO DI STOCCAGGIO PNEUMATICI E
MATERIALI PLASTICI
PRODUZIONE E VENDITA CALCESTRUZZI, MANUFATTI IN CEMENTO E MATE-
RIALI EDILI IN GENERE
PRODUZIONE, LAVORAZIONE E VENDITA DI MATERIALI IN LEGNO ED EDILI

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI MATERIALE ELETTRICO

COMMERCIO ALL’INGROSSO DI MOBILI ED ARREDI

LAVORAZIONE E VENDITA DEL LEGNO, ALLUMINIO PVC

PRODUZIONE ARTICOLI IN PLASTICA E STAMPAGGIO MATERIALE PLASTICO

CENTRO SPORTIVO

OFFICINA MECCANICA

RIPARAZIONE MOTORI MARINI

COMMERCIO AL MINUTO DI GENERI ALIMENTARI

PRODUZIONE E VENDITA PNEUMATICI

HOTEL RISTORANTE, CENTRO CONGRESSI

ATTIVITA' DI ESTRAZIONE MATERIALI 

COSTRUZIONE IMBARCAZIONI

LAVORAZIONE MARMI E GRANITI

FALEGNAMERIA INDUSTRIALE, FABBRICAZIONE PORTE E FINESTRE

SSEETTTTOORREE  55

ELENCO CINES 9  15-12-2005  14:09  Pagina 39



ELENCO CINES 9  15-12-2005  14:09  Pagina 40



C
IN

E
S

41

LOMAR INTERNATIONAL MARINE SRL

LUCIANU SRL

LUTZU GIACOMO

M.C.F. DI BIANCU MARCELLO

MIDA SRL

MOBILI DEL SOLE 2 DI CASTELLETTA GRAZIANO

MUZZU PASQUALE PAOLO

NORDEST SARDEGNA DISTRIBUZIONI SRL

NOSTASIO LUCIANU & FIGLI SNC

PARTESA SARDEGNA SRL

PAVISTONE SRL

PLASTOFER SRL 

PUDDA GIOVANNINO

REVI.MAR. DI VELOTTO ROSARIO & C. SNC

ROMANO FRANCA

SDS TRASPORTI SRL

SERVI.MAR. DI VELOTTO ALBERTO & C. SNC

SIELTE SPA

TARAS TRASPORTI SRL

THREE STARS SOC. CCOP. ARL

TRA.LO.DE. CORRIERE EXECUTIVE

TRE EMME SNC DI TORE MARINO & F.LLI

TURMO TRAVEL SRL

USAI SALVATORE

ADDIS MARIO

AUTOLAVAGGIO MASIA SNC DEI F.LLI MASIA SALVATORE
E ANTONELLA
BEERLAND DI SELLONE FERDINANDA

C.E.O. ARL

CER.ART. SRL

DESAN SNC

DISEA SRL

ESCALERO SAS DI CALELLA MARCO VINCENZO & C.

F.LLI MOLOZZU FRANCO E GIANNI SNC

FALCHI CAMILLO

FALEGNAMERIA ARTIGIANA DI OCCHIONI MARCELLINO

FERRO E FUOCO DI FENUDE PASQUALE

FREDEVAR SRL

GAMMA LEGNAMI

GIMAR SRL

GRANITI SARDEGNA E MARMI S.R.L.

HYDRO BUILDING SYSTEMS SPA

IDROMECCANICA SARDA DI PIRINA SALVATORE

VIA TUNISIA, 16
0789-593359
VIA UGANDA, 12
0789-563200
VIA MAROCCO, 12
079-633381
VIA MAURITIUS S.N.

VIA SENEGAL, 24/26
0789-597117
VIA SENEGAL, 22
0789-595095
VIA TANZANIA, 14

VIA SENEGAL, 22
0789-562094
VIA UGANDA, 12
0789-.563200
VIA COREA, 121
0789-50516
VIA COREA
0789-597107
VIA SENEGAL, 20
0789-50410
VIA MAURITIUS, 8
0789-58377
VIA TUNISIA, 8
0789-596149

0789-58820
VIA COREA
0789-595004
VIA TUNISIA, 8
0789-596149

0789-53600
VIA UGANDA, 4
0789-51122
VIA TUNISIA, 18
0789-593044
VIA COREA, 64
0789-593038
VIA TUNISIA, 5
0789-58712
VIA TANZANIA, 25
0789-21487
VIA MAURITIUS, 9
0789-57150

VIA NIGER, 101
0789-53845
VIA COREA, 43
0789-58628
VIA NIGER, 97
0798-57755
VIA NIGER
0798-593039
VIA CONGO, 2
0789-51011
VIA COREA, 55
340-7865657
VIA ARABIA SAUDITA, 5
0789-596133
VIA NIGER, 12
0789-58836
VIA NIGER, 12
0789-57522
VIA COREA
0789-595049
VIA NIGER, 111
347-6967098
VIA NIGER, 99
0789-51543
VIA ARABIA SAUDITA
0789-57629
VIA COREA, 45/47

0789-57098
VIA COREA, 53
0789-57167
VIA NIGER S.N.
0789-593037
VIA NIGER, 113
0789-54002

RIMESSAGGIO, SOCCORSO E RIPARAZIONE IMBARCAZIONI
ATTIVITÀ IMMOBILIARI TRAMITE ACQUISTO, VENDITA, PERMUTA DI IMMOBI-
LI, COSTRUZIONE FABBRICATI
DEPOSITO MATERIALE PER L'EDILIZIA

CARPENTERIA IN FERRO, FABBRICAZIONE E MONTAGGIO STRUTTURE
IN METALLO (CANCELLI - RINGHIERE)
NOLEGGIO BIANCHERIA

LAVORAZIONE E VENDITA MOBILI IN LEGNO, GIUNCO E PAGLIA

INSTALLAZIONE IMPIANTI ELETTRICI

DEPOSITO PRODOTTI ALIMENTARI

TRASPORTO MERCI

COMMERCIO ALL'INGROSSO DI BEVANDE

LAVORAZIONE DEL GRANITO

PRODUZIONE TUBI IN POLIETILENE

MOVIMENTO TERRA, LAVORI IDRICO FOGNARI, LAVORI STRADALI

REVISIONE ZATTERE AUTOGONFIABILI E RIPARAZIONI NAVALI

LAVORAZIONE DEL FERRO - COSTRUZIONE RETI IDRICHE E FOGNARIE

TRASPORTI

REVISIONE ZATTERE AUTOGONFIABILI E RIPARAZIONI NAVALI

IMPIANTI FRIGORIFERI

AUTOTRASPORTI

AUTOTRASPORTI

AUTOTRASPORTI, CORRIERE

RIPARAZIONE DI ELICHE CON EQUILIBRATURA, COSTRUZIONI DI ASSI PER
IMBARCAZIONI, TORNITURA, FRESATURA, RETTIFICHE TESTATE
NOLEGGIO E TRASPORTO CON AUTOBUS

OFFICINA MECCANICA E RIPARAZIONE POMPE

INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI TERMICI E CLIMATICI

AUTOLAVAGGIO

PRODUZIONE DI BIRRA

PRODUZION INFISSI IN ALLUMINIO E LAVORI DI CARPENTERIA IN FERRO

PRODUZIONE E VENDITA DI CERAMICHE AD USO INDUSTRIALE, CIVILE E
DECORATIVO
TORNITURE E RETTIFICHE

PRODUZIONE E VENDITA TESSUTI E ARREDAMENTI PER LA CASA

COMMERCIO ALL’INGROSSO E AL DETTAGLIO DI PRODOTTI PER LA PULIZIA,
FORNITURE ALBERGHIERE
FALEGNAMERIA

MANUTENZIONE E RIPARAZIONE MOTORI MARINI, 
RIMESSAGGIO IMBARCAZIONI
FALEGNAMERIA

LAVORAZIONE DEL FERRO

COSTRUZIONE E MANUTENZIONE MACCHINARI PER L'INDUSTRIA ESTRATTIVA
E PER L'EDILIZIA
PRODUZIONE ELEMENTI PREFABBRICATI IN LEGNO, 
FALEGNAMERIA INDUSTRIALE
PRODUZIONE E INSTALLAZIONE IMPIANTI, MACCHINARI ED ATTREZZATURE
INERENTI IL SETTORE ESTRATTIVO - LAVORAZIONE DI GRANITI E SIMILI
ESTRAZIONE DA CAVE E LAVORAZIONE MARMI E GRANITI

LAVORAZIONE ALLUMINIO

OFFICINA MECCANICA
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LABOR VETRO SNC DI LIZZANO & DEIANA

LAV.IN 2000 DI MADONNA COSIMO

LOI FRANCESCO

M.A. OFFICINE DEIANA SNC DI FRANCESCO GIOVANNI
DEIANA & C. 
M.G. ARREDO DI MOSSONI GIUSEPPE & C. SNC

MANUTENZIONE CENTRO LEGNO DI SORO FRANCO

MELLINO GIOVANNI ANTONIO

NUOVA CARROZZERIA MILANESE DI MARCO CONI & C.
SNC
OLBIA RESINE SNC DI PIRA SEBASTIANO & C.

OLBIAUTO DI PIANU FERDINANDO

PRATIKA SRL

PT GRAF DI TAMPONI PIETRO

ROMANI GIANFRANCO

RUTZITTU SALVATORE

S.C. SERRAMENTI SRL (CAMPESI ENRICO)

SISTEMI PREFABBRICATI SNC DI DEIANA R. & C.

STILTENDE DI LADU SEBASTIANO & VINCENTELLI 
ANTON PAOLO SNC
T & C SASSARI SRL

T.M.T. SNC DI DEIANA ANTONIO E FIGLI

TEX.A.CO. DI COLMEGNA ENRICO ANTONIO & C. SAS

TRAPUNTIFICIO E ARREDAMENTI PAOLA SNC DI SANNA
PAOLA & C.

A.S. ARREDAMENTI DI SANNA ANTONIO

ARDEA SRL

AUTOCARROZZERIA SNC DI BARRA PAOLO E BASSU
OTTAVIO
AUTO NAUTICA FRESI DI FRESI NICOLINO

BALESTRAUTO SNC DI GIUA ANTONIO & C.

BARTOLINI SPA

BECCU ANTONIO

C.F. STOCK HOUSE

CALCESTRUZZI SPA

CAMPUS SNC DI MICHELE E MARIO & C.

CANTINA MANCINI - VINI DI GALLURA SRL

CAR TIME SNC

CAV. IDINI ANGELO & C. SNC

CENTRO RICAMBI DI COLOSIMO FRANCA

CHESSA ORTOFRUTTA SRL

DECANDIA SALVATORE

DEROSAS MARIO

DISEA SRL

DOMAR DI BOARIN CARLO

EMMECIEMME MANUFATTI IN CEMENTO SRL

EUROGEL SRL

VIA COREA, 63
0789-58621
VIA COREA
0789-54107
VIA NIGER, 107
0798-53937
VIA ARABIA SAUDITA, 20
0789-53349
VIA COREA, 65/67
0789-57457
VIA NIGER, 87
0789-57224

0789-564060
VIA COREA, 37
0789-51659
VIA NIGER, 91
0798-51887
VIA COREA, 33
0789-58242
VIA NIGER, 95
0789-57383
VIA COREA, 77
0798-53672
VIA NIGER, 20
0789-51701
VIA NIGER, 11
0789-53695
VIA NIGER, 103/105
0789-565036
VIA COREA, 27
0789-53592
VIA COREA, 83/85
0789-53865
VIA ARABIA SAUDITA, 22
0798-595016
VIA ARABIA SAUDITA, 1
0789-58707
VIA NIGER, 81
0789-595080
VIA NIGER, 14
0789-57295

VIA ANGOLA, 11
0789-596179
VIA COREA, 7/9
0789-57320
VIA ANGOLA, 11
0789-596141
VIA ISRAELE, 25
0789-57498
VIA EGITTO, 8
0789-595002
VIA ISRAELE, 16
0789-54181
VIA EGITTO, 10
0789-51566
VIA ISRAELE, 25/27

VIA ISRAELE, 3/5
0789-50630
VIA ANGOLA, 11
0789-53391
VIA ANGOLA
0789-595075
VIA ANGOLA, 11
0798-595055
VIA ISRAELE, 41/43
0789-58713
VINA IISRAELE, 33
0789-57231
VIA ANGOLA, 47
0798-596161
VIA ISRAELE, 45
0789-57353
VIA ANGOLA, 11
0789-58760
VIA ANGOLA, 14

VIA ISRAELE, 49
0789-595014
VIA ALGERIA, 10
0789-54172
VIA ANGOLA, 11
0789-58239

LAVORAZIONE DEL VETRO
LAVANDERIA INDUSTRIALE

OFFICINA MECCANICA

OFFICINA MECCANICA

PRODUZIONE E VENDITA TENDAGGI

LAVORAZIONE E TRATTAMENTO DEL LEGNO

TRASPORTO MERCI

AUTOCARROZZERIA

TRASFORMAZIONE DI RESINE ESPANSE, LAVORAZIONE TELERIE

OFFICINA MECCANICA - CONCESSIONARIA AUTO

FALEGNAMERIA, PRODUZIONE MOBILI

INCISIONE SU MATERIALI VARI

INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI E FRIGORIFERI

PANIFICIO

PRODUZIONE E INSTALLAZIONE INFISSI

FABBRICAZIONE PRODOTTI IN CALCESTRUZZO PER L'EDILIZIA

CONFEZIONE, INSTALLAZIONE E VENDITA TENDAGGI

COMMERCIO ALL’INGROSSO DI BIBITE

MOVIMENTO TERRA, COSTRUZIONE STRADE E ACQUEDOTTI

PRODUZIONE E VENDITA TAPPEZZAERIA E TESSUTI DI ARREDAMENTO

PRODUZIONE E VENDITA TENDAGGI E TESSUTI DI ARREDAMENTO

FALEGNAMERIA

PRODUZIONE E TRASMISSIONE PROGRAMMI TELEVISIVI

AUTOCARROZZERIA

OFFICINA NAUTICA

RIPARAZIONE AUTOVEICOLI, NATANTI E MACCHINE OPERATRICI E PER L’A-
GRICOLUTRA, CARPENTERIA METALLICA
CORRIERE ESPRESSO NAZIONALE ED INTERNAZIONALE

MOVIMENTO TERRA, OPERE DI MURATURA E CEMENTO ARMATO, COSTRU-
ZIONE ACQUEDOTTI E FOGNATURE
COMMERCIO PRODOTTI PER LA CASA

PRODUZIONE DI CALCESTRUZZO

INSTALLAZIONE IMPIANTI ELETTRICI, IDRICI E DI CLIMATIZZAZIONE

PRODUZIONE E VENDITA DI VINI

AUTOCARROZZERIA

PRODUZIONE E VENDITA MATERIALE ANTINCENDIO

COMMERCIO MACCHINE OPERATRICI E RICAMBI

INGROSSO PRODOTTI ORTOFRUTTICOLI

LAVORAZIONE ARTISTICA DEL FERRO BATTURO

AUTORIPARAZIONI

INGROSSO CARICO E SCARICO

AFFILATURA UTENSILI

PRODUZIONE E VENDITA MANUFATTI IN CEMENTO, PAVIMENTAZIONE INDU-
STRIALE E STRADALE
PRODUZIONE E CONFEZIONATURA GELATI, COMMERCIO PRODOTTI SURGE-
LATI, GELATI E ALIMENTARI
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FALEGNAMERIA ARTIGIANA DI SERRERI PAOLO & C. 
SNC
FANTINI DISTRIBUZIONE SRL

FERSARDA SRL

FINTOYS SAS DI PIRAS GIOVANNI MARIA & C.

FORMAGGI GALLURESI SNC DI DEMURO ANTONIO & C.

FRATELLI FRISANCO CARLO E GIOVANNI PAOLO SNC

FRATELLI UCCULA SRL

G.MOTO COLUMBANO DI COLUMBANO GIOVANNI

GIAGHEDDU PAOLA

GISCA ECOLOGICA SAS DI GIULIANI GERLANDO PANFI-
LO & C.
GLOBAL TRASPORTI SRL

GRANIMARK SRL

GRIMALDI PAOLO JUNIOR SRL

HAUSBRANDT TRIESTE 1892 SPA

IDEA GRANITO SNC DI VARRUCCIU GIUSEPPE E C.

INTERNATIONAL SRL

JATI DI ALTEA ALDO STEFANO ANDREA

LA GENOVESE GOMME SPA - L.G.G. SPA

LIVING GRANITE ITALIA SRL

LOGISTICA NIEDDU SRL

MALUDROTTU GIACOMINO

MARCO MAZZIOTTA

MARLEGNO SRL

NIEDDU MARIO SALVATORE

NUOVA ILNOX SNC DI SALVATORE FUMU E C.

NUVOLA BIANCA SNC DI VARCHETTA ANTONIA & C.

OLBICAR SPA

OLBIMAR SRL

PICCINNU & C. SNC

PIZZIMENTI SEBASTIANO

RAMOSER LEGNAMI SARDEGNA SRL

RESINCAR DI DEROSAS GIOSUE'

ROSSO GIUSEPPE

SAN CARLO GRUPPO ALIMENTARE SPA

SERIDEA’78 DI ODDO VINCENZO

S.I.M.I.T. IMPIANTI SRL

SUMMER TIME SNC DI ZUCCARELLO PIETRO & FIGONI 
SALVATORE
SUN LINES ELITE SERVICES SRL

TECNOVETRO DI ALTANA MARIA ASSUNTA

TESAR SRL - TELEREGIONE SARDA

TIRSO CAR SRL SERVIZIO IVECO

ZEDDE GIOVANNI

VIA ANGOLA, 11

VIA ALGERIA, 2
0789-54187
VIA ISRAELE, 51
0789-57465
VIA EGITO, 16
0789-597090
VIA ANGOLA, 11
0789-595035
VIA ANGOLA, 11
0789-57129
VIA ANGOLA, 15
0789-50201
VIA ANGOLA, 11
0789-51492
VIA EGITTO, 18
0789-58560
VIA ANGOLA, 25
0789-53595
VIA ISRAELE
0789-50315
VIA ALGERIA
0789-51636
VIA ISRAELE  S.N.
0789-57247
VIA EGITTO, 10
0789-596183
VIA ANGOLA, 39/41
0789-596126
VIA COREA
0789-57320
VIA ISRAELE S.N.

VIA COREA
0789-564003
VIA EGITTO, 1
0789-56701
VIA FILIPPINE, 12
0789-371000
VIA ANGOLA, 11
0789-51481
VIA ANGOLA, 11

VIA ANGOLA, 16

VIA EGITTO, S.N.

VIA ISRAELE, 55/57
0789-57122
VIA ANGOLA, 11
0789-565003
STRADA PROV.LE OLBIA-PALAU
0789-58192
VIA ANGOLA, 35
0789-595017
VIA EGITTO, 7
0789-595009
VIA ISRAELE, 33
0789-57231
VIA ISRAELE, 8
0789-57222
VIA ISRAELE, 21
0789-57787
VIA FILIPPINE, 12
0798-57395
VIA EGITTO, 14
0789-51192
VIA ANGOLA S.N.
0789-58593
VIA EGITTO S.N.

VIA ANGOLA
0789-67423
VIA ANGOLA, 47
0789-50785
VIA ANGOLA, 11
0789-51588
VIA COREA, 7/9
0789-57320
VIA ANGOLA, 31
0789-57671
VIA EGITTO,1
0789-596185

FALEGNAMERIA

DISTRIBUZIONE PRODOTTI EDITORIALI

COMMERCIO DI FERRAMENTA E UTINSILERIA IN GENERE

COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO DI CARTOLIBRERIA
E GIOCATTOLI
COMMERCIO ALL'INGROSSO DI SALUMI E PRODOTTI LATTIERO-CASEARI

PRODUZIONE INFISSI E ARREDAMENTI IN LEGNO

COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO DI BIBITE 
E PRODOTTI ALIMENTARI
OFFICINA MECCANICA

COMMERCIO ALL'INGROSSO BIBITE E LIQUORI E PRODOTTI ALIMENTARI

RACCOLTA, TRASPORTO E STOCCAGGIO RIFIUTI SPECIALI

TRASPORTI (DEPOSITO)

LAVORAZION E VENDITA DEL GRANITO, IN PARTICOLARE PRODUZIONE E
TAGLIO BLOCCO IN FILAGNE
COMMERCIO AL DETTAGLIO DI ATTREZATURE ALBERGHIERE, ARREDAMENTI
NEGOZI, MOBILI DA GIARDINO
DEPOSITO PRODOTTI ALIMENTARI

LAVORAZIONE MARMI E GRANITI

PRODUZIONE E TRASFORMAZIONE PROGRAMMI TELEVISIVI

LAVORAZIONE E VENDITA MOBILI 

PRODUZIONE E VENDITA PNEUMATICI

SEGAGIONE E LAVORAZIONE GRANITI

TRASPORTI

LAVORAZIONE DEL FERRO, OFFICINA MECCANICA PER LA RIPARAZIONE
DI BALESTRE E FRENI DI AUTOCARRI
LAVORAZIONE OGGETTI IN FERRO E METALLI IN GENERE

LAVORAZIONE E VENDITA LEGNO

FALEGNAMERIA

LAVORAZIONE INOX, PRODUZIONE MACCHINARI E CANALIZZAZIONE PER
IMPIANTI DI CONDIZIONAMENTO
LAVANDERIA INDUSTRIALE

EROGAZIONE DI CARBURANTI

CANTIERE DI RIMESSAGGIO NAUTICO

CANTIERE NAUTICO

RIPARAZIONE MACCHINE INDUSTRIALI

COSTRUZIONE PREFABBRICATI CIVILI E INDUSTRIALI IN LEGNO

COIBENTAZIONE AUTOMEZZI E FURGONI

AUTOCARROZZERIA

DEPOSITO ALIMENTARI

FLESSOGRAFIA, SERIGRAFIA, TAMPOGRAFIA

INSTALLAZIONE E MANUTENZIONE IMPIANTI DI OGNI GENERE

SOMMINISTRAZIONE ALIMENTI E BEVANDE

DEPOSITO AUTOBUS 

VETRERIA

ATTIVITA' RADIO TELEVISIVE

OFFICINA MECCANICA

TESSITURA E FABBRICAZIONE TAPPETI
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